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Es necesario iniciar este numero de forma distinta a la
habitual. Tras la incorporacién de Salvador Marin al
Gobierno de la Comunidad de la Regién de Murcia, como
Consejero de Universidad, Empresa e Investigacion, se
han producido cambios en la direccion de Gestion. Por
decision del Consejo de Redaccién, y a partir de este
numero, la revista estard dirigida por nuestra comparie-
ra Mercedes Palacios, profesora universitaria y habitual
colaboradora de la misma. Desde el espacio que normal-
mente estard escrito por ella, queremos aprovechar esta
primera oportunidad para desearle los mayores éxitos en
esta nueva andadura.

Después de cuarenta y cuatro nimeros —todos ellos diri-
gidos por Salvador Marin— debemos dedicar unas lineas
a quien hasido el creador e impulsor de esta publicacién.
En Gestion hemos podido leer trabajos con temas tan
variados, y tan importantes, como La Posicion del Riesgo
Financiero en la Industria Murciana, publicado en marzo
de 1997 y dentro del nimero 1, o El Predominio de las
Normas Internacionales del IASB, contenido en el niUme-
ro 20 que vio la luz en enero de 2002. No podemos dejar
de destacar la serie de articulos que, sobre la ultima
reforma contenida en el nuevo Plan General Contable,
estan siendo elaborados por el Grupo de Trabajo para el
Andlisis de la Reforma Mercantil y Contable de la Uni-

L

versidad de Murcia y que han dado lugar a una nueva
seccion en los ultimos ejemplares. Tras doce afos de exis-
tencia, debemos decir que ha sido un gran honory, si me
permitis, un “lujo” contar con el trabajo, el rigor y la
direccién de Salvador Marin en este bonito proyecto que,
hoy, es una prestigiada realidad. Muchas gracias.

No quiero que estas lineas suenen a despedida. Y no pue-
den ser porque sigue estando ahi... al servicio de todos.
La diferencia es que el colectivo al que dedica su trabajo,
y su espiritu de sacrificio, se ha ampliado: ademas de
estar a disposicion de los economistas, esta a la de todos
los murcianos. Quienes conocen a Salvador, nuestro
COMPANERO, saben que sigue estando cerca de nuestro
Colegio y de quienes formamos parte de él. Para finalizar
estas lineas, y en nombre de todos los que de algun
modo nos sentimos parte de la revista Gestion (Consejo
de redaccion, redaccién, articulistas, colaboradores, lec-
tores y la direccion actual), queremos desearle que
obtenga toda clase de aciertos en esta nueva responsa-
bilidad como Consejero de Universidades, Empresa e
Investigacion, y que siga disfrutando con su profesion de
economista.

Ramon Madrid
Decano

Este numero lo iniciamos con el trabajo realizado por los
profesores Aranda, Diéguez y Gonzalez en el que nos
muestran las modificaciones producidas en determina-
dos tratamientos contables tras la entrada en vigor del
PGC 2007, con especial referencia al sector inmobiliario.
El articulo pone de manifiesto las contradicciones exis-
tentes entre la adaptacién sectorial y el nuevo PGC, ana-
lizando con detalle el tratamiento de las permutas, reco-
nocimiento de ingresos, la determinacion del coste de las
existencias y la valoracion del inmovilizado.

La segunda colaboracién, obra de Cristina Gutiérrez, exa-
mina los distintos métodos propuestos en Basilea 2 para
la gestion de riesgos operacionales. El efecto de la apli-
cacion del Nuevo Acuerdo de Capital en los bancos y en
los mercados, incluso en aquellos que opten por los
métodos de calculo de los requerimientos de capital mas
sencillos, va a ser muy importante como indican las con-
secuencias que ha tenido su proceso de elaboraciéon y de
aplicacién sobre las practicas de medicion y control de
riesgos de los bancos. Este articulo trata de describir ese
proceso ofreciendo una visién general de la situacion
actual de la cuestién y de sus perspectivas futuras.

La ultima colaboracién supone la continuidad de la sec-
cién dedicada a la “Reforma Mercantil y Contable”. En
esta ocasion analizamos los cambios en relacion al trata-
miento contable de las existencias.

Por lo que respecta a nuestro Colegio hemos destacado
la firma de varios convenios de interés para los Econo-
mistas, las Jornadas de Puertas Abiertas para celebrar el
25 Aniversario del REA, asi como el inicio de un nuevo
Ciclo de Conferencias bajo el lema “El futuro econémico
de la Regién”. También abordamos el acto de apertura
del curso académico 2008/2009 y la presentacién del
octavo Cuaderno de investigacion “La insercién laboral
de los titulados de la Universidad de Murcia desde una
perspectiva de género”.

La informacion de interés para el Economista y lector en
general, resefia de dos libros y las direcciones de Internet
concluyen la edicion del niumero 45.

Mercedes Palacios
Directora
"Gestion-Revista de Economia”
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LA REPERCURSION DEL PROCESO DE REFORMA DE
LA NORMATIVA CONTABLE EN LAS EMPRESAS

INMOBILIARIAS

Eva Aranda Llamas, Julio Diéguez Soto y Vicente Gonzalez Garcia,
Facultad de Ciencias Econédmicas y Empresariales. Departamento de Finanzas y Contabilidad

1. INTRODUCCION

El proceso de normalizaciéon contable
en Espafa estd controlado por la
Administracion Publica, a través del
Instituto de Contabilidad y Auditoria
de Cuentas (ICAQ), el cual depende, de
forma directa, del Ministerio de Econo-
mia y Hacienda.

La existencia de distintos sectores eco-
némicos con problematicas y peculiari-
dades distintas producto de su activi-
dad, que en gran parte de los casos la
norma contable de tipo general no
contempla, hace que se requieran tra-
tamientos contables especificos; tal es
el caso del sector inmobiliario.

A tales efectos, por Orden del Minis-
terio de Economia y Hacienda de 28
de Diciembre de 1994, se aprobaron
las Normas de Adaptaciéon del Plan
General de Contabilidad de las
Empresas Inmobiliarias (en adelante
NAPGCEI), que suponia una adapta-
cion sectorial del Plan General de
Contabilidad aprobado en diciembre
de 1990 (RD 1643/1990 de 20 de
Diciembre).

Tras la aprobacién del nuevo Plan
General de Contabilidad -en adelan-
te PGCO7- (RD 1514/2007) y del Plan
General de Contabilidad de Pymes
(RD 1515/2007), aparece la disyuntiva
de la legislacion contable a aplicar en
el caso de los sectores econdmicos
que hayan dado lugar a adaptacio-
nes sectoriales. Pues bien, segun se
establece en la Disposiciéon transito-
ria quinta “l. Con caracter general,
las adaptaciones sectoriales y otras
disposiciones de desarrollo en mate-
ria contable en vigor a la fecha de
publicacion de este Real Decreto,
seguiran aplicAndose en todo aque-
llo que no se oponga a lo dispuesto

Universidad de Malaga

en el Cédigo de Comercio, Texto
Refundido de la Ley de Sociedades
Anédnimas, aprobado por Real Decre-
to Legislativo 1564/1989, de 22 de
Diciembre, Ley 2/1995, de 23 de
marzo, de Sociedades de Responsabi-
lidad Limitada, disposiciones especifi-
cas y en el presente Plan General de
Contabilidad”.

Por tanto, podemos concluir, que hasta
que no se lleve a cabo una nueva adap-
tacion sectorial, seguird vigente la exis-
tente, en lo que se refiere a las cuentas
anuales individuales de las empresas
inmobiliarias, en tanto no contradiga
al PGCO7.

Por otra parte, cabe resaltar que la
normativa contable internacional afec-
ta a los datos econdémico-financieros
consolidados de empresas que coticen
en bolsa. De acuerdo con el Reglamen-
to (CE) n° 1606/2002 del Parlamento
Europeo y del Consejo del 19 de julio
de 2002, todas las sociedades que se
rijan por el derecho de un estado
miembro de la Unién Europea, y cuyos
titulos valores coticen en un mercado
regulado de alguno de los estados que
la conforman, deben presentar sus
cuentas anuales consolidadas de los
ejercicios que se inicien a partir del 1
de enero de 2005, de acuerdo con las
Normas Internacionales de Informa-
cién Financiera (NIIF) adoptadas por la
Unién Europea. Por tanto, para aque-
Ilas empresas que cotizan en bolsa se
establecen dos espacios juridicos
homogéneos pero no iguales en lo que
respecta a la elaboracion de sus cuen-
tas anuales. En lo referente a sus cuen-
tas anuales individuales la normativa
se ha adaptado a las NIIF a través del
PCGO07, mientras que para la elabora-
cion de las cuentas anuales consolida-
das se han adoptado las NIIF directa-
mente.

para aquellas empresas que
cotizan en bolsa se estable-
cen dos espacios juridicos
homogéneos pero no igua-
les en lo que respecta a la
elaboracion de sus cuentas
anuales. En lo referente a
sus cuentas anuales indivi-
duales la normativa se ha
adaptado a las NIIF a través
del PCGO07, mientras que
para la elaboracion de las
cuentas anuales consolida-
das se han adoptado las NIIF
directamente

g o
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Entre los cambios conta-
bles, que podriamos defi-
nir como mas generales,
estarian por ejemplo, la
eliminacion de los activos
ficticios, la desaparicion de
los gastos financieros a
distribuir en varios ejerci-
cios, la consideracion de
las acciones pendientes de
desembolso como un
menor importe del capital
social, la consideracion
como menor neto de los
gastos derivados de la
ampliacion de capital

2. ASPECTOS A DESTACAR DE LA
NUEVA NORMATIVA CONTABLE EN
LAS EMPRESAS INMOBILIARIAS

Con la entrada en vigor del PGC07 (RD
1514/2007) son varias las modificacio-
nes que surgen, en cuanto a la conta-
bilizacion de determinadas problema-
ticas de las empresas. De todas las
modificaciones planteadas, algunas
afectan de forma general a todas las
empresas, independientemente del
sector econémico en el que se encuen-
tren incluidas. En cambio, otras modifi-
caciones, por sus particulares caracte-
risticas, van a tener una especial inci-
dencia en el sector inmobiliario.

Entre los cambios contables, que
podriamos definir como mas genera-
les, estarian por ejemplo, la elimina-
cion de los activos ficticios, la desapari-
cién de los gastos financieros a distri-
buir en varios ejercicios, la considera-
cién de las acciones pendientes de
desembolso como un menor importe
del capital social, la consideracion
como menor neto de los gastos deriva-
dos de la ampliacién de capital, la con-
tabilizacién como inmovilizado mate-
rial de los arrendamientos financieros
sobre activos tangibles contratados
por la empresa (antes inmovilizado
inmaterial), la aparicién de ciertas par-
tidas como por ejemplo los activos no
corrientes mantenidos para la venta, la
contabilizacién de la mayor parte de
los pasivos financieros a coste amorti-
zado, la comprobacion del deterioro
de los activos o el cumplimiento de la
definicion conceptual de pasivo para
las provisiones y su valoracién a valor
actual.

Pasemos pues a resaltar los cambios
que se han producido en la nueva
norma contable, y que por contradecir
o contraponerse a la NAPGCEI, tal y
como recoge la disposicién transitoria
52 sefialada, tendran que ser objeto de
aplicacion para los ejercicios contables
que se inicien a partir del 1-1-2008.

2.1. Reconocimiento de ingresos
Una de las actividades principales, den-

tro de las catalogadas como inmobilia-
rias, seria la promociéon inmobiliaria.

La NPAGCEI establece en la norma de
valoracién 182 Ventas y otros ingresos
que las ventas de inmuebles estaran
constituidas por el importe de los con-
tratos, que corresponden a inmuebles
que estén en condiciones de entrega
material a los clientes durante el ejer-
cicio.

Para el caso de ventas de inmuebles en
fase de construccién, se entendera que
aquellos estdn en condiciones de
entrega material a los clientes cuando
se encuentren sustancialmente termi-
nados, es decir, cuando los costes pre-
vistos pendientes de terminacion de
obras no sean significativos en relacion
con el importe de la obra, al margen
de la garantia y conservacion hasta la
entrega, entendiéndose que este nivel
se alcanza cuando se han incorporado
el 80% de los costes de construccion,
sin tener en cuenta el valor del terreno
en que se construya.

En el caso de que la empresa promoto-
ra hubiese optado por contabilizar la
venta antes de que el inmueble estu-
viese terminado, debe provisionar los
gastos pendientes para la finalizacion
del mismo, a fin de recoger los gastos
en el ejercicio en que se contabilizan
los ingresos por ventas aunque no se
haya incurrido en ellos. Dichos gastos
pendientes se provisionan en la cuenta
(497) “Provision para terminacién de
promociones”, con su correspondiente
cargo en la cuenta (6951) “Dotacion a
la provision por terminacién de pro-
mociones”.

Sin embargo, en el apartado 15 de la
NIC 18 se especifica que las transferen-
cias de riesgos y ventajas de la propie-
dad coincidiran con la transferencia de
la titularidad legal o el traspaso de la
posesion al comprador, en la mayoria
de los casos.

Por su parte, el PGCO7 en el apartado
14.2 de las Normas de Valoracion y
Registro, establece, que “sélo se conta-
bilizaran los ingresos procedentes de
la venta de bienes y servicios cuando la
empresa ha transferido al comprador
los riesgos y beneficios significativos
inherentes a la propiedad de los bie-
nes..."”, por tanto, entendemos que el




PGCO07 ha acogido lo establecido en la
NIC 18, y en consecuencia, las empresas
promotoras tendran, a partir del
1/1/08, que contabilizar los ingresos
por ventas una vez que se produzca la
entrega material de los bienes promo-
vidos, coincidiendo en este caso el cri-
terio contable de la normativa interna-
cional a aplicar a las cuentas consolida-
das con el de las cuentas individuales.

Afortunadamente, el ICAC se ha pro-
nunciado muy recientemente a través
de la consulta 8 del BOICAC 74 de junio
de 2008, y ha seguido en referencia a
este aspecto las pautas marcadas pre-
viamente por las NIIF. De acuerdo con
la legislacion y la practica habitual en
nuestro pais, no se puede entender
que con la acumulacién del 80% de los
costes incurridos en la construcciéon se
produzca la transmisién de los riesgos
y beneficios significativos, entendién-
dose que aquélla se produce cuando se
haya otorgado la escritura publica de
compra-venta o, en su defecto, el ven-
dedor haya hecho algun acto de pues-
ta a disposiciéon del inmueble al com-
prador.

Dicha aplicaciéon contable no solo ten-
drd una consecuencia directa en la
imputacién de los ingresos por ventas;
también dara lugar, de forma retroac-
tiva, a la desdotacion de la provision
por terminacién de provisiones y los
ajustes correspondientes en las cuentas
de (437) Anticipos de clientes y (430)
Clientes, asi como la rectificacién del
importe de la partida “Venta de Mer-
caderias”.

2.2. Existencias

En la determinacién del coste de las
existencias encontramos diferencias
entre la normativa internacional (NIC
2) y lo establecido por el ICAC (2000) y
el texto de la NAPGCEI en el trata-
miento de: las diferencias de cambio,
la activacion de gastos financieros y los
costes de comercializacién.

En lo referente a las diferencias de
cambio, mientras la normativa interna-
cional no consideran las diferencias de
cambio como coste de las existencias,
el ICAC (2000)! y la adaptacién secto-

rial2, por su parte, si permiten la inclu-
sion de los mismos en el inmovilizado
en curso y en las existencias de ciclo
largo, si se cumplen una serie de con-
diciones.

Por otra parte, las NAPGCEI permiten
la inclusidn de los gastos financieros en
el precio de adquisicién de los inmue-
bles3, mientras que el PGCO7 exige la
capitalizacion obligatoria de los gastos
financieros en la partida de existen-
cias. Es decir, lo que anteriormente era
una opcién ahora es una obligacion.
Por su parte, la NIC 23 Costes por inte-
reses, le otorga la posibilidad de ser
tratamiento alternativo permitido (el
tratamiento de referencia considera
dichos costes como gastos del ejerci-
cio), siempre que se cumplan una serie
de requisitos similares a los recogidos
en la adaptacion sectorial y al PGCO7.
Sin embargo, si cabe mencionar algu-
nas diferencias en cuanto a la determi-
nacion de la cifra a capitalizar. Concre-
tamente la metodologia de activacion
de gastos financieros desarrollada en
la Resolucién del Instituto de Contabi-
lidad y Auditoria de Cuentas de 9 de
mayo de 2000, por la que se establecen
criterios para la determinacion del
coste de produccién, no se opone a lo
previsto en el PGC2007, por lo que
debe seguir aplicAndose, segun lo esta-
blece el BOICAC 75 de septiembre de
2008 en su respuesta a la consulta 3. En
cuanto a su contabilizacion, dicho BOI-
CAC determina que la activacion de
gastos financieros no debe ubicarse en
el margen de explotacion, sino que
debe afectar al resultado financiero,
por lo que se crearad una partida en el
margen financiero, cuya denomina-
cién podria ser la de “Incorporacién al
activo de gastos financieros”. Por otro
lado, la normativa internacional reco-
ge explicitamente el que los costes a
capitalizar incluiran, en lo que se refie-
re a la financiacion especifica, los cos-
tes reales incurridos por tales présta-
mos durante el periodo, menos los ren-
dimientos conseguidos por la coloca-
cién de tales fondos en inversiones
temporales. La normativa espafola no
hace alusion alguna a tal aseveraciéon
(NIC 23, apartado 16%). El ICAC a través
del BOICAC 75 de septiembre de 2008
en su respuesta a la consulta 3 ha con-
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las empresas promotoras
tendran, a partir del 1/1/08,
que contabilizar los ingre-
sOs por ventas una vez que
se produzca la entrega
material de los bienes pro-
movidos

NAPGCEI permiten la inclu-
sion de los gastos financie-
ros en el precio de adquisi-

inmuebles,
mientras que el PGCO07
exige la capitalizacion obli-
gatoria de los gastos
financieros en la partida
de existencias. Es decir, lo

cion de los

que anteriormente era una
opcion ahora es una obli-
gacion

1 Norma Décima.

2 Norma de Valoracion Décimo Cuarta.
3 Norma de Valoracién 2.2 NAPGCEI.

A
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tanto la normativa inter-
nacional (NIC 18)8 como el
PGCO07 distinguen entre
permutas comerciales y
permutas no comerciales.
En el caso de las permutas
comerciales el PGCO07 esta-
blece que el inmovilizado
material recibido se valo-
rara por el valor razonable
del activo entregado mas,
en su caso, las contraparti-
das monetarias que se
hubieran entregado a cam-
bio, salvo que se tenga una
evidencia mas clara del
valor razonable del activo
recibido y con el limite de
este ultimo

4 Véase a titulo de ejemplo las Cuentas
Anuales del Grupo FADESA a 31 de diciem-
bre de 2005.

5 Norma Séptima, apartado 1°.

6 Parrafo 16.

7 Norma de Valoracién Décimo Tercera, apar-

tado f).
8 parrafo doce.

firmado -lo ya establecido en la NIC
23- que el periodo durante el cual no
se han iniciado aun las obras de adap-
tacion (entendidas éstas como obras
fisicas), al igual que los periodos en
que las obras hayan estado en suspen-
so, no podran activarse los gastos
financieros devengados, ya que deben
identificarse estos periodos de tiempo
como una interrupcion en las obras.
Afirma, en definitiva, que los criterios
a este respecto recogidos en la adapta-
cion sectorial no se oponen a los con-
tenidos en el PGC2007, y en conse-
cuencia, han de seguir aplicandose.

Por ultimo, hay inmobiliarias que han
venido activando dentro de sus costes
de existencias los gastos de tipo comer-
cial, al objeto de mantener la correla-
cién entre el registro del gasto incurri-
do y el registro del ingreso por venta?,
a pesar de que la resolucion del ICAC
(2000) establece que los gastos de
comercializacion no formaran parte
del coste de producciéon5. Otras, por su
parte, siguiendo las indicaciones del
ICAC (2000), han imputado las comisio-
nes por ventas al ejercicio en que se
han devengado los ingresos produci-
dos por dichas ventas, pero utilizando
para ello la partida de ajustes por
periodificacion. En la NIC 2 se estable-
ceb explicitamente que los gastos de
venta son costes excluidos del coste de
las existencias. En este sentido, coinci-
den los criterios contables de la nor-
mativa internacional y nacional, no
capitalizandose, por tanto, en ninguno
de los dos ambitos, los costes de
comercializacion.

2.3. Permuta de existencias

La adaptacion sectorial a las empresas
inmobiliarias reconoce la posibilidad
de permuta de existencias, pero Unica-
mente cita explicitamente, quizas por
ser la mas corriente, aquella consisten-
te en la adquisicion de terrenos a cam-
bio de construcciones futuras. De tal
forma, “si se pacta la entrega de un
terreno a cambio de una construccion
a realizar en el futuro, se valorara el
terreno recibido de acuerdo con la
mejor estimacién del coste futuro de la
construccién a entregar, con el limite
del valor de mercado del terreno””.

Por su parte, tanto la normativa inter-
nacional (NIC 18)8 como el PGCO07 dis-
tinguen entre permutas comerciales y
permutas no comerciales. En el caso de
las permutas comerciales el PGC07
establece que el inmovilizado material
recibido se valorara por el valor razo-
nable del activo entregado mas, en su
caso, las contrapartidas monetarias
que se hubieran entregado a cambio,
salvo que se tenga una evidencia mas
clara del valor razonable del activo
recibido y con el limite de este ultimo.
En resumidas cuentas, mientras la
adaptacioén valora al coste, siempre y
cuando el valor de mercado sea supe-
rior, la normativa internacional valora
a valor razonable, siendo ésta, tam-
bién, la valoracién establecida por el
PGCO07 en el caso de las permutas
comerciales.

El ICAC ha dado respuesta muy recien-
temente a través del BOICAC 75 de
septiembre de 2008 a la cuestion de si
en la adquisicién de un terreno a cam-
bio de una construccién futura se
deben o no seguir tomando como
referencia lo enunciado en la adapta-
cion sectorial. En este sentido, estable-
ce que:

1° Se reconocerd tanto el terreno
como el pasivo del anticipo de
clientes, por la venta de la cons-
truccion a entregar en el futuro, al
valor razonable del terreno recibi-
do. Se valoraré la operacién segun
el valor razonable de la obligacién
asociada a la entrega de la cons-
truccion futura cuando este valor
fuera més fiable.

2° Hasta que la obligacion se satisfa-
ga, se registraran como gastos
financieros, conforme se deven-
guen, los ajustes que surjan por la
actualizacion del valor del pasivo
asociado al anticipo. Cuando se
trate de anticipos con vencimiento
no superior a un afo y cuyo efecto
financiero no sea significativo, no
serd necesario llevar a cabo ningun
tipo de actualizacién.

3° El anticipo de clientes se cancelard
finalmente cuando proceda regis-
trar el correspondiente Ingreso por
venta, por cumplirse todas y cada
una de las condiciones establecidas




en el apartado 2 de la norma de
registro y valoraciéon 14® del Plan
General de Contabilidad.

En definitiva, el ICAC determina que
queda derogado lo expuesto en la
adaptacion sectorial en relacién a la
adquisicion de un terreno a cambio de
una construccion futura.

2.4. Valoracion del inmovilizado
material y las inversiones inmobi-
liarias

Segun establece el PGC07, como
novedades mas importantes, se
incluird como un coste de produccion
mas: la estimacion inicial del valor
actual de las obligaciones asumidas
directamente por el desmantelamien-
to o retiro, asi como los gastos finan-
cieros de financiacion especifica o
genérica, devengados antes de la
puesta en condiciones de funciona-
miento, en aquellos activos que nece-
siten mas de un afo para estar en
condiciones de uso.

En cuanto a la amortizacién del inmo-
vilizado material, cabe destacar que se
deberd amortizar de forma indepen-
diente cada parte de un elemento del
inmovilizado que tenga un coste signi-
ficativo, en relacion con el coste total
del elemento, y una vida util distinta.
Tan sélo cabe la excepcion de aquellos
elementos de inmovilizado que se
encuentran mantenidos para la venta,
los cuales no estaran sujetos a dicha
depreciacién sistematica.

Aun cuando la valoracién a precio de
adquisicion es la establecida como
norma general para el inmovilizado
material, el PGCO7 exige la aplicaciéon
del valor razonable al inmovilizado
material cuando se trate de permutas
comerciales, aportaciones no dinera-
rias o subvenciones en especie, y ade-
mas se trata de una valoracién inicial.
En contraste, la normativa internacio-
nal permite la revalorizaciéon de dicho
inmovilizado a valor razonable (esta-
bleciéndose como opcién y no como
obligacién). La NAPGCEI no recogia la
posibilidad de realizar ninguna valora-
cién del inmovilizado de la empresa a
valor razonable.

El inmovilizado material se encuentra
también afecto, al igual que el resto
de partidas de activo, a la necesidad
de evaluar la existencia o no de dete-
rioro de su valor, entendiéndose que
se producira deterioro cuando el valor
contable del inmovilizado supere su
valor recuperable, siendo éste el
mayor entre el valor razonable del
activo menos los gastos de venta y su
valor en uso. La estimaciéon del valor
en uso implica tener que actualizar
los flujos de efectivo futuros espera-
dos, a través de la utilizacion del bien
en el curso normal del negocio,
teniendo en cuenta el estado actual
del bien. Esta forma de valorar y con-
tabilizar la depreciacién reversible del
inmovilizado también es novedad del
PGCO7.

En lo que respecta a las inversiones
inmobiliarias el PGCO7 ha tenido un
especial interés por diferenciarlas del
resto de partidas que forman parte del
inmovilizado material, por ser bienes
que potencialmente aportaran ingre-
sos o beneficios a la sociedad?, fuera
del curso ordinario de su actividad,
aunque los ingresos obtenidos por la
enajenacion de los mismos si van a for-
mar parte del margen ordinario, al
haberse suprimido el resultado extra-
ordinario. Por tanto, tanto la normati-
va contable internacional como la
nacional, incluyen, dentro del margen
ordinario del resultado de la empresa,
los ingresos derivados por la venta de
inversiones inmobiliarias.

Los criterios de valoracion establecidos
en el PGCO7 para estos elementos son
los mismos a los establecidos para el
inmovilizado material, pero si existe
alguna matizacién importante en
cuanto a la normativa internacional
(NIC 16 y NIC 40), ya que ésta establece
que para realizar las valoraciones pos-
teriores de las inversiones inmobilia-
rias, las empresas podran optar entre
utilizar el modelo del valor razonable,
o utilizar el modelo de valor de coste.
En caso de que la sociedad eligiera
valorar dichas inversiones a valor razo-
nable, cualquier cambio que se pro-
duzca por la actualizacion de dicho
valor se reconocerd en la cuenta de
resultados.
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9 El tratamiento a dar a un inmueble desti-
nado al arrendamiento es el de inversion
inmobiliaria, ya que ademas de ser un activo
no corriente de naturaleza inmobiliaria,
esta destinado al alquiler (BOICAC 74, 2008).
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La primera novedad es la
metodologia dual que se
propone para estimar el
recuperable
inmovilizado

valor del

10 En relacién al test de deterioro puede
verse, en los parrafos 104-108 de la NIC 36,
lo excesivamente técnico y complejo que
resulta su aplicacién y el requerimiento que
se le viene haciendo al ICAC para que pro-
mueva reglamentacion de simplificacion
del mismo.
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2.5. Deterioros y provisiones

Los deterioros y las provisiones consti-
tuyen sendas manifestaciones de con-
tabilizacion de riesgos que afectan
negativamente al neto patrimonial de
la empresa inmobiliaria.

La contabilizaciéon de riesgos adopta
las siguientes dos manifestaciones:

a) Deterioro en activos no corrientes
(inmovilizados) y cartera de exis-
tencias, evidencidndose esta pérdi-
da por deterioro cuando el valor en
libros sea superior al valor recupe-
rable.

b) Provisiones, siempre basada su con-
tabilizaciéon en la existencia de cir-
cunstancias pasadas que generan
compromisos explicitos (fundamen-
tado en contrato vinculante o legis-
lacion aplicable) o implicitos (obli-
gacion tacita que asume la empre-
sa).

2.5.1. Deterioro en los activos

En relaciéon a las partidas de inmovili-
zado, se ha tratado de sintetizar en el
PGCO07 todo lo dispuesto en la NIC36.
La primera novedad es la metodologia
dual que se propone para estimar el
valor recuperable del inmovilizado.
Asi, se van a enfrentar dos metodolo-
gias con fuentes de informacion distin-
tas:

e Metodologia externa (exégena): es
la utilizada hasta ahora por nuestro
ordenamiento contable, que pre-
tende estimar un valor neto de rea-
lizaciéon (VNR) o tasacién de merca-
do del inmovilizado en cuestion a
la que ahora se le exige expresa-
mente detraer los gastos necesarios
para su venta.

e Metodologia interna (endégena).
es nueva en el ordenamiento con-
table y utiliza la actualizaciéon de
los flujos de efectivo futuros a
generar por la utilizacién del inmo-
vilizado en cuestion (valor en uso).

Como novedad, nos encontramos que
el valor recuperable sera el mas opti-
mista de la comparacién entre el valor
neto de realizacion y el valor en uso.

Sin embargo, la NIC 36 que regula el
deterioro de valor de los activos, es
mucho mas exhaustiva al proponer,
con ejemplos, qué operativa utilizar,
en el caso, por otro lado bastante fac-
tible, de que un inmovilizado indivi-
dualmente considerado no sea capaz
de generar por si solo flujos de efecti-
vo; obligdndose a un analisis conjunto
de la unidad generadora de efectivo
donde dicho inmovilizado, candidato a
estar deteriorado, se encuentrel9,

Ademés, se ha trasladado al PGCO7 la
posibilidad de que se admitan contabi-
lizaciones de activos intangibles con
vida util ilimitada, lo cual sera obliga-
torio en el caso de existencia de fondos
de comercio, y ello siempre que se jus-
tifique en la memoria la contribucion
de los mismos en la generacién indefi-
nida de ingresos.

Para el caso de los fondos de comercio,
deberan ser corregidos los generados
antes de la entrada en vigor del
PGCO07, por la amortizacién acumulada
que tuvieran dotados. Y, ademas,
todos los activos de vida util ilimitada
deben ser sometidos obligatoriamente
a test de deterioro prudencial, al final
de cada ejercicio contable, desde que
se aplique PGC07. Urge, pues, con mas
razén, normativa reglamentaria para
dar luz a su técnica en conexion con las
especificidades del sector inmobiliario.

Si pasamos a las novedades contables
con respecto de la cartera de existen-
cias de la empresa promotora inmobi-
liaria, no existen realmente cambios
relevantes salvo los ajustes pertinentes
por el cambio de criterio expuesto en
el reconocimiento de los ingresos por
venta, lo que retrasaria la baja de exis-
tencias hasta la fecha del acto notarial
de la transmision (o, en su defecto,
fecha de pérdida de control econémi-
co sobre las mismas).

Conviene, someramente, hacer un ana-
lisis por tipologias de carteras:

a) Cartera que no se encuentra en
fase de obra (terrenos y solares sin
construir, edificaciones ya ejecuta-
das y terminadas o en disposicién
para su venta): El motivo del dete-




b)

)

rioro seria la concurrencia de pre-
cios de mercado por debajo del
valor contabilizado.

Cartera en fase de ejecuciéon u
obra: El analisis debe adecuarse al
caracter constructor o sélo promo-
tor de la actividad inmobiliaria. En
el caso de existencia de contrato de
construccién con contratista exter-
no (igualmente si se han derivado
fases de la obra a subcontratas)
debe analizarse los riesgos materia-
lizados, asociados a posibles clausu-
las de revisién de precios en deter-
minadas circunstancias. No obstan-
te, el analisis del deterioro siempre
conducird a un estudio exhaustivo
para, estimandose la materializa-
Cién de desviaciones adversas en los
costes presupuestados, enjuiciar si
el coste final de la obra se situa ya
por encima del VNR, lo que exigira
la correspondiente contabilizacion
de deterioro (en la normativa ante-
rior, provisién por depreciacion de
existencias).

Caso particular de concurrencia de
actos formales -con validez legal-
de ventas privadas sobre plano
(venta anticipada). En este caso, el
andlisis del deterioro y riesgo glo-
bal comercial de la operacién viene
protagonizado por cuatro varia-
bles: coste previsto total de termi-
nacion de la obra, el VNR tal como
lo define el PGCO7, el precio de
venta definitivo cerrado en el
acuerdo privado de venta anticipa-
da o sobre plano y la posible
indemnizacién por rescision del
contrato privado a cargo del pro-
motor.

No obstante, no hay cambio alguno
respecto al proceder de las normas
de adaptacion del PGC90 a las
empresas inmobiliarias. Es decir,
aparte del deterioro por el hecho
de que el coste estimado de la obra
exceda el VNR, pudiera ser que el
precio de venta acordado en con-
trato privado previo estuviera por
debajo incluso del VNR. En tal caso
se procederia a estimar un compro-
miso comercial basado en el contra-
to rubricado (no se trataria de un
deterioro propiamente dicho sino
de una provisién por operaciones
comerciales que refleje dicho com-

promiso). El importe seria la menor

cuantia entre:

e Pérdida de rango comercial
medida como diferencia entre
el VNR y el precio de venta
cerrado en el contrato.

e Indemnizacion a satisfacer para
cancelar el contrato privado
previo.

En la aplicacion del PGCO7 pudiéramos
emplear la cuenta 4994 “Provision por
contratos onerosos”, sin perjuicio del
mantenimiento de la cuenta 498 “Pro-
vision para pérdidas en promociones”
de la NAPGCElI ya que responde al
mismo fondo de la cuestion.

2.5.2. Provisiones

No se encuentran cambios significati-
vos en el tratamiento contable de las
provisiones especificas de la actividad
inmobiliaria. Reiteramos la excepcion
de la denominada “provisién para ter-
minacion de obra”, propia de la alter-
nativa, ya no permitida en el nuevo
PGCO07, de reconocer ventas al 80% de
la ejecucion de la obra.

Los riesgos por vicios y defectos, posi-
bles litigios materializados en indemni-
zaciones, inclusive evicciones, al basar-
se en hechos pasados y siempre que se
puedan valorar con fiabilidad, conti-
nuaran contabilizandose como provi-
siones de eviccion y saneamiento.

El PGCO7 contempla otras nuevas cir-
cunstancias en donde se generan com-
promisos explicitos o implicitos basa-
dos en actuaciones pasadas de la
empresa. A saber:

e Provisién por desmantelamiento,
retiro o rehabilitacion del inmovili-
zado.

e Provision por actuaciones medio-
ambientales.

e Provision por reestructuraciones.

® Provision por transacciones basadas
en instrumentos de patrimonio.

La ultima novedad destacable es la eli-
minacién de la provisién para grandes
reparacionesy el fondo de reversién ya
que no se considera que se estén asu-
miendo compromisos basados en
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El Real Decreto 1514/2007,
de 16 de noviembre, por el
que se aprueba el Plan
General de Contabilidad,
establece en su disposicion
transitoria quinta que con
caracter general, las adap-
taciones sectoriales y otras
disposiciones de desarrollo
en materia contable en
vigor a la fecha de publica-
cion de este Real Decreto
seguiran aplicandose en
todo aquello que no se
oponga a lo dispuesto en
el nuevo PGC

actuaciones pasadas al contabilizarse
dichas partidas.

La consulta n° 1 del BOICAC n°® 72
interpreta que la eliminacion de la
provisidn para grandes reparaciones
no afecta al neto patrimonial sino a la
forma como se venian amortizando los
inmovilizados afectados por una repa-
racion futura. Se interpreta que la
parte del inmovilizado a reparar es un
componente especifico. Este compo-
nente deberd individualizarse ya que
tiene amortizaciéon propia acorde al
tiempo que transcurra hasta su repara-
cién (esta parte identificada a reparar
era objeto de provision en la normati-
va contable anterior). En consecuencia,
la provisién para grandes reparaciones
pasa a ser tratada como una amortiza-
cion acumulada del componente a
reparar que ha sido diferenciado.

Por su parte, el fondo de reversion aso-
ciado a un activo en régimen de con-
cesion administrativa se contemplara
como un menor valor contable del
activo a revertir en el nuevo PGCO7.
Ese ajuste de transito tampoco afecta-
ra al neto patrimonial.

3. CONCLUSIONES

La existencia de caracteristicas diferen-
ciales en las empresas inmobiliarias
obligé al ICAC a publicar las normas de
adaptacion del PGC 1990 a las empre-
sas inmobiliarias en diciembre de 1994.
El Real Decreto 1514/2007, de 16 de
noviembre, por el que se aprueba el
Plan General de Contabilidad, estable-
ce en su disposicion transitoria quinta
que con cardcter general, las adapta-
ciones sectoriales y otras disposiciones
de desarrollo en materia contable en
vigor a la fecha de publicacion de este
Real Decreto seguirdn aplicandose en
todo aquello que no se oponga a lo
dispuesto en el nuevo PGC, entre otra
legislacion. Ademas aquellas empresas
inmobiliarias que cotizan en Bolsa vie-
nen siendo obligadas a presentar sus
cuentas consolidadas conforme a las
NIIF desde el afio 2005.

En definitiva, y para las cuentas indivi-
duales de las empresas inmobiliarias
seguiremos aplicando la adaptacién

sectorial en todo aquello que no con-
tradiga al nuevo PGC; en el resto de
casos, obviamente, aplicaremos el PGC.

En este articulo hemos analizado las
principales contradicciones existentes
entre la adaptacién sectorial y el
nuevo PGC, abordando detenidamen-
te aquellas novedades del Plan que tie-
nen una especial incidencia en el sec-
tor inmobiliario, asi como el trata-
miento otorgado a las mismas por las
NIIF. Concretamente, nos hemos cen-
trado en el reconocimiento de ingre-
sos, la determinacion del coste de las
existencias, las permutas y la valora-
cion del inmovilizado.
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METODOS PARA LA GESTION DE RIESGOS
OPERACIONALES EN ENTIDADES FINANCIERAS:
UN ENFOQUE COMBINADO

hasta fechas recientes la

atencion se ha centrado en
los riesgos financieros (cré-
dito y mercado), casi olvi-
dando los no-financieros
(operacionales)

1 El Comité de Supervision Bancaria de Basi-
lea (Basel Committee on Banking Supervi-
sion — BCBS) es un comité permanente del
Banco de Pagos Internacionales (Bank for
International Settlements — BIS), estableci-
do en el contexto del Plan Young (1930),
encargado de los pagos de compensacién
impuestos a Alemania por el Tratado de
Versalles. Los gobernadores del G-10 lo
constituyeron en diciembre de 1974 con el
objetivo de mejorar la colaboracién entre
las autoridades de supervision bancaria.

o NI

Cristina Gutiérrez Lopez,
Universidad de Ledn

1. INTRODUCCION

Los recientes escandalos financieros
han surgido por actuaciones de los
directivos en la aplicacién de la conta-
bilidad creativa, fraude de empleados
o fallos en los sistemas operativos, que
junto a los actos terroristas o desastres
naturales, han originado cuantiosas
pérdidas bancarias, aumentando el
protagonismo del riesgo operacional,
incluido en el Acuerdo de Basilea Il
Este trabajo propone herramientas
para la gestiéon de riesgos operaciona-
les, orientadas hacia el desarrollo de
modelos internos. El enfoque combina-
do considera el disefio de una bateria
de indicadores de riesgo, su monitori-
zacion mediante graficos de control y
la aplicacion de redes causales, asi
como la contratacién de seguros y la
elaboracién de planes de contingencia.

2. RIESGOS EN ENTIDADES FINAN-
CIERAS: RIESGO OPERACIONAL

Conceptuar el riesgo operacional no es
tarea facil, y eso explica las complica-
ciones que su definicion ha supuesto
hasta llegar al consenso actual marca-
do por la perspectiva reguladora.
Aceptado el interés por todo el proce-
so de gestion de riesgos, especialmen-
te en el caso de las entidades financie-
ras, dada su actividad, hasta fechas
recientes la atencién se ha centrado en
los riesgos financieros (crédito y mer-
cado), casi olvidando los no-financieros
(operacionales).

El riesgo de crédito, vinculado a los
productos de activo bancario y a la sol-
vencia del deudor, ha sido analizado
mediante técnicas cualitativas y cuanti-
tativas con diversos grados de comple-
jidad, hasta llegar a los sistemas de
rating y scoring popularizados desde

los trabajos de Beaver (1966) y Altman
(1968), e incluidos ahora en el modelo
regulador. El riesgo de mercado,
motivado por desviaciones inesperadas
en el precio de algun instrumento
(tipos de interés, tipos de cambio, com-
modities o posiciones en acciones), se
mide mayoritariamente mediante el
calculo del Valor en Riesgo (VaR), cuya
popularidad explica su utilizacion
como herramienta para cifrar otros
riesgos.

El nuevo reto para estas entidades ha
sido dar contenido al riesgo operacio-
nal como la tercera categoria que com-
pleta la clasificacion seguida por los
organismos reguladores a nivel inter-
nacional (BCBS, 1998") en su exigencia
a los intermediarios financieros de
mantener una determinada cifra de
capital minimo como cobertura de las
pérdidas.

3. MEDICION Y REGULACION DEL
RIESGO OPERACIONAL

3.1. Origen, concepto y clasificacion

Tradicionalmente, el riesgo operacio-
nal se ha asociado a fallos operativos y
errores de control interno, caracteri-
zdndose por pequefos, predecibles y
frecuentes sucesos, junto a una gran
pérdida cada diez afios. Acontecimien-
tos como la quiebra del Banco Barings
(1995), que ha proclamado a Nicholas
Leeson en inconsciente inventor del
término “riesgo operacional”, y
muchos otros (Bankers Trust, Daiwa,
Deutsche Morgan Grenfell, Sumimoto,
Natwest, Enron, Allied Irish Bank, los
sucesos del 11/09/01, etc.), han alerta-
do sobre la necesidad de controlar los
sucesos que se relacionan con el fraude
de empleados, eventos externos, trato
a los clientes, etc. Ademas, la diversifi-




cacion de actividades, complejidad de
nuevos productos y canales de venta,
globalizacién, fusiones y adquisiciones
a gran escala, automatizaciéon de pro-
cesos, externalizacion de actividades y,
sobre todo, los cambios reguladores,
impulsan la atencién sobre el tema.

Consensuada la definicion, las posibi-
lidades de tipificacion son amplisi-
mas, optando Basilea por emplear la
causa del fallo operacional, el evento
de pérdida resultante o el efecto
legal o contable de la pérdida (Cua-
dro 1).

CUADRO 1. CLASIFICACION DEL RIESGO OPERACIONAL

CAUSA

PERSONAS
Espionaje industrial
Uso de informacién privilegiada
Fraude de empleados
Asesoramiento deficiente a clientes

Practicas comerciales inapropiadas

CONTROLES
Incorrecta captura-registro de
operaciones
Error en liquidacién de operaciones
Pérdida de activos del cliente

Falta de separacién de funciones

I. Quebrantos

Il. Pérdida de recurso

Ill. Restitucion

IV. Contingencias legales

V. Regulatorio y normativo

VI. Pérdidas o dafios en activos

EFECTOS EVENTOS

SISTEMAS
Fallos en hardware/software
Interrupciéon de sistemas
Virus informatico
Fallos en telecomunicaciones
No disponibilidad de datos

EVENTOS EXTERNOS

Error de proveedores

Fallos en externalizacién de actividades
Actividades delictivas externas
Desastres naturales

1. Fraude interno
2. Fraude externo

3. Relaciones laborales y seguridad en
puesto trabajo

4. Clientes, productos y practicas
empresariales

5. Danos a activos materiales

6. Incidencias en el negocio y fallos en
los sistemas

7. Ejecucién, entrega y gestiéon de
procesos

Después de algunas iniciativas aisladas,
el segundo documento consultivo
(CP2) para el Nuevo Acuerdo de Basi-
lea2 apuesta por una definicién de
caracter causal, “riesgo de pérdida
directa o indirecta causada por una
insuficiencia o fallo de los procesos
internos, personas y sistemas o por un
acontecimiento externo”, incluyendo
el riesgo legal pero excluyendo el ries-
go estratégico, sistematico y reputacio-
nal, asi como el coste de oportunidad
asociado con fallos operativos y las
pérdidas indirectas, por su dificil cuan-
tificacion.

Se propone ademas dividir el negocio
bancario de acuerdo a un conjunto de
lineas estandarizadas, a fin de combi-
narlas con los eventos de pérdida. En el
tercer estudio de impacto (QIS-3), ela-
borado a partir de encuestas, se obser-
va lo siguiente (BCBS, 2003a):

e La banca minorista es la que arroja
el mayor volumen de pérdidas
(61,10%) y también las de cuantia
mas elevada (29,36%).

e Los eventos mas frecuentes corres-
ponden al fraude externo
(42,39%), por delante de los fallos
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las posibilidades de tipifi-
cacion son amplisimas,
optando Basilea por
emplear la causa del fallo
operacional, el evento de
pérdida resultante o el
efecto legal o contable de
la pérdida

el Nuevo Acuerdo de Basi-
lea2 apuesta por una defi-
nicion de caracter causal,
“riesgo de pérdida directa
o indirecta causada por
una insuficiencia o fallo de
los procesos internos, per-
sonas y sistemas o por un
acontecimiento externo”,

2 El Acuerdo de Capitales de Basilea inicial
se aprobd en 1988 (BCBS, 1988), dando
cobertura Unicamente a riesgos de crédito y
exigiendo a los bancos con actividad inter-
nacional mantener un capital minimo del
8% de los activos ponderados por el riesgo.
En 1996 se modificé para incluir una carga
por riesgo de mercado. En 1999 se inicio el
proceso de revision que ha llevado a Basilea
II, estructurado en un conjunto de propues-
tas del BCBS, y consultas con la industria
bancaria y los supervisores. El largo camino
hacia Basilea Il se estructura en varios docu-
mentos consultivos (consultative papers —
CP): CP1 (junio 1999), CP2 (enero 2001), CP3
(abril 2003) y la version definitiva, aprobada
el 26 de junio de 2004.
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Basilea 1l (BCBS, 2004) se
estructura en tres pilares,
de los cuales el primero
determina la carga de capi-
tal minima, fijada en idén-
tica cifra al acuerdo ante-
rior (8% de los activos
ajustados al riesgo) e inclu-
yendo riesgos de crédito,
mercado y operacional

en procesos (35,07%), mientras que
las pérdidas mas cuantiosas son por
esos fallos en procesos (29,41%) y
dafios a activos (24,29%).

Por tanto, para identificar el riesgo es
preciso definir la severidad o cuantia
de la pérdida y la frecuencia o proba-
bilidad de la misma, a fin de combinar-
las y elaborar un mapa de riesgos
(Figura 1).

operacional: modelizando frecuencia 'y
severidad se obtiene una distribucién
agregada en la que se distingue entre
pérdida esperada (asociada a eventos
tipo 3, que representan un coste habi-
tual), pérdida inesperada (riesgos de
control, debidos a las debilidades de
los sistemas de control interno -even-
tos tipo 2), a cubrir mediante capital o
seguros, y pérdida excepcional (moti-
vada por fraudes o desastres de mag-

FIGURA 1: IDENTIFICACION Y GESTION DE RIESGOS OPERACIONALES

Medicion: frecuencia y severidad

A
3
Riesgo Alto riesgo
medio
1 2
Bajo riesgo Riesgo
medio
Severidad

Gestion
\
Controlar Evitar
Aceptar Transferir
Severidad

No se destinaran recursos adicionales
de control para aquellos eventos que
suponen un bajo riesgo (1), mientras
que si el riesgo es elevado (4) se tratard
de hechos de caracter extremo, gran
probabilidad de ocurrencia y no compa-
rables entre entidades, de modo que los
esfuerzos se centran en los riesgos
medios. Asi pues, la entidad debe con-
tar con datos suficientes sobre los even-
tos de alta frecuencia y baja severidad
(3): es el caso de errores en liquidacio-
nes, fraudes con tarjeta, fallos de la
contraparte, etc. Ante eventos de baja
frecuencia y alta severidad (2), la enti-
dad se enfrenta a la falta de datos dis-
ponibles, por lo que suelen modelizarse
con una pérdida esperada (pérdida
media) relativamente  pequeda.
Siguiendo a Hirtle et al. (2001), Medova
(2001) y Kuritzkes (2002), éstos son los
Unicos para cuya cobertura la entidad
deberia destinar capital. En este grupo
se incluirian los pleitos, caidas del siste-
ma tecnoldgico o desastres naturales.

La medicién de riesgos operacionales
intenta acercarse al cdlculo del VaR

nitud tal que afecten potencialmente
a la supervivencia de la empresa), a
cubrir con seguros.

3.2. Regulacién bancaria del riesgo
operacional: Basilea Il

Basilea Il (BCBS, 2004) se estructura en
tres pilares, de los cuales el primero
determina la carga de capital minima,
fijada en idéntica cifra al acuerdo
anterior (8% de los activos ajustados al
riesgo) e incluyendo riesgos de crédito,
mercado y operacional.

Tres son los modelos definidos para
esta Ultima categoria:

a) Método del indicador basico:
enfoque que puede seguir cual-
quier banco, ya que determina la
carga de capital como el 15% de un
indicador (EI) que representa la
exposicion al riesgo operacional
(los ingresos brutos, calculados
como la media de los ultimos tres
anos, tal que si son negativos o
cero, no se consideran).




b) Método estandar: la carga de
capital es estandarizada por el
supervisor y se calcula multiplican-
do El por un “factor beta” (b;) indi-
vidual por linea de negocio (i) que
oscila entre el 12 y el 18%, acumu-
lando finalmente las cifras de todas
las lineas.

c) Métodos de medicion avanzada:
a través de modelos internos desa-
rrollados por cada entidad. Se pro-
ponen la siguiente metodologia:

En el método de medicion interna,
para cada combinacién, linea de nego-
cio/tipo de riesgo identificada el super-
visor facilita un El, y el banco mide, a
partir de sus datos internos de pérdi-
das, la probabilidad de que ocurra la
pérdida (PLE - probability of loss
event) y su cuantia si se produce dicho
evento (LGE - /oss given event). Se
incorpora el factor g, determinado por
los supervisores sobre la amplia base
de datos de la industria, y se emplea
un indice de perfil de riesgo (RPI), que
refleja la diferencia entre el perfil de
riesgo especifico del banco comparado
con la industria en global.

El enfoque de distribucion de pér-
didas es un enfoque VaR que estima
dos funciones de probabilidad para
cada linea de negocio/tipo de riesgo:
una para el impacto de un evento
Unico y otra para la frecuencia del
impacto para el préximo afio, compu-
tando la funcion de distribucion de
probabilidad de la pérdida operacional
acumulada.

Los modelos avanzan en complejidad,
presuponen que la gestion serd mejor
con un indicador de riesgo causal, e
incorporan progresivamente datos de
cada entidad: un factor que refleja la
situacion especifica del riesgo de cada
banco (El), otro que recoge los datos
de la industria bancaria y es fijado por
el regulador (a, b, g, respectivamente)
y, en el caso del método de medicion
interna, aparecen también variables
referidas a la experiencia histérica con-
creta de cada banco (PLE, LGE).

Ademas, el Comité ha aludido al enfo-
que de aproximacion por score-
cards (2001, b,c), que pese a no

incluirse en la versién definitiva del
Acuerdo, se considera un “best practi-
ce”. En este caso, se calcula un capital
inicial por riesgo operacional a modifi-
car posteriormente en funcion de
unos scorecards que capten el perfil
de riesgo subyacente, el entorno de
control existente y las variaciones que
pudieran producirse en otros aspectos,
exigiendo una fuerte base cuantitati-
va y precisando de la validacién a tra-
vés de datos histéricos. Este es el
modelo a analizar en el apartado
siguiente.

4. GESTION DE RIESGOS OPERA-
CIONALES: PROPUESTA DE HERRA-
MIENTAS COMBINADAS

Para disefiar un sistema integral de
riesgos operacionales, es conveniente
seguir un proceso que comience con la
realizacién de entrevistas a las perso-
nas implicadas en los sistemas y proce-
dimientos de control, a fin de concre-
tar los objetivos de la gestion de ries-
gos y determinar los factores mas rele-
vantes a considerar.

El paso siguiente sera el desarrollo de
una base de datos que dé una res-
puesta adecuada a las necesidades de
informacioén. El intento inicial sera tra-
bajar a partir de datos internos, difici-
les de recopilar en caso de pérdidas
poco frecuentes. Si fuera necesario, se
acudira a datos externos, tanto de
caracter publico como obtenidos por
la participacion en consorcios de datos
(ORX, Basel Consortium for Operacio-
nal Risk, GOLD, MORE Exchange,
OpRisk Analytics'Op Risk Global Data,
OpVantage).

Una base de datos interna debe
incluir informacion acerca de la canti-
dad de pérdida, donde se ha informa-
do sobre ella, descripcién del evento,
unidad de negocio correpondiente,
fecha de la pérdida, acciones de ges-
tion emprendidas, recuperacién y
ajustes de estimacion de pérdidas
(Akkizidis y Bouchereau, 2005). En
algunos casos, su registro sera relati-
vamente sencillo, al tratarse de datos
contables. La mayoria de riesgos ope-
racionales, desafortunadamente, no
tienen reflejo contable.
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La mayoria de riesgos ope-
racionales, desafortunada-
mente, no tienen reflejo
contable
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Una vez captados los datos, es conve-
niente disefar indicadores de riesgo
como reflejo de la exposicién de la
entidad. La combinacién de todos
ellos revelara el perfil de riesgos de la
empresa, punto de partida para el
disefio de un cuadro de mando inte-
gral. Salvando las limitaciones de las
cuatro perspectivas de la propuesta
inicial de Kaplan y Norton (financie-
ra, clientes, procesos internos, y
aprendizaje y crecimiento), pueden

incorporarse indicadores de riesgos
y/o disefiar otras dimensiones mas
acordes al riesgo operacional, esta-
blecidas, por ejemplo, en funcién de
sus causas, tal y como considera Basi-
lea Il. El cuadro 2 propone un listado
de indicadores de los cuales cada
entidad deberd seleccionar los mas
representativos, ya que un numero
excesivo reduciria la consideracién
del cuadro de mando como herra-
mienta de gestioén.

CUADRO 2. INDICADORES DE RIESGO OPERACIONAL

INDICADORES DE PROCESOS INDICADORES DE SISTEMAS

Numero de incidencias/Errores
Partidas en investigacién

Cuadres entre aplicativos (adecuacién de
aplicaciones a las tareas a realizar)

Frecuencia de arqueos y cuadres
Operaciones pendientes de liquidar (%)
Segregacion funcional

Manualidad de los procesos

Cruce de confirmaciones

Contratos: calidad juridica, antigiedad del
modelo, poderes de los firmantes, custodia, etc.

Cumplimiento normativa bancaria
Segregacién funcional
Numero reclamaciones de clientes

Numero de sanciones del supervisor bancario

Calificacién/evaluacion de la plantilla
Antigltedad de la plantilla
Temporalidad

Grado de formacion

Rotacion

Pérdida de talento: bajas voluntarias
Cumplimiento normativa laboral
Numero empleados

Personal inadecuado

Falta de capacitacion

Mal proceso de seleccion del personal
Tiempo medio de absentismo por trabajador
Personal contratado /Permanente
Vacantes sin completar

Recompensa vs normas generales de mercado

INDICADORES DE RECURSOS HUMANOS

Seguridad légica (Internet e Intranet, virus, etc.)
Solicitudes de renovacion de claves de acceso
Numero de intentos de acceso malintencionados
Disponibilidad de las aplicaciones

NuUmero de usuarios por aplicacion

Estado de las comunicaciones

Fallos en aplicativos

Tiempos de respuesta (copia de seguridad)
Ataques a la web

Ataques de virus

Capacidad CPU utilizada (%)

Eventos de gestién de cambio

Satisfaccion de los clientes con la tecnologia

Desarrollo del proceso del ciclo de vida

INDICADORES DE RIESGOS EXTERNOS

Desastres

Calidad planes de contingencia

Calidad planes continuidad del negocio
Operaciones en off (%)

Seguridad: escaleras de incendio, extintores, etc.
Nivel de cobertura de pélizas de seguro

Tipo de custodia documentos

Planes de evacuacion (test anual)

Proveedores:
Calidad proveedores
Diversificacion proveedores

Rating proveedores




El papel de estos indicadores, en térmi-
nos de seguimiento y control, es tam-
bién fundamental. Por ello, deben
combinarse con diagramas de control.
En su aplicacién a la gestién de riesgos,
esta técnica ayuda a la identificacion

en cada una: el riesgo motivado por
personas, mediante la incidencia del
servicio ofrecido por el personal de
una oficina a sus clientes y la posible
pérdida de esos clientes (El analisis se
realiza con el programa Genie 2.0).

FIGURA 2: RED CAUSAL
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de variables especificas de importancia
para los gestores de operaciones, como
numero de eventos de pérdida, nume-
ro de transacciones, exceso sobre los
limites, niUmero de apuntes no concilia-
dos, o factores de riesgo significativos.
Permiten describir la variacion tempo-
ral intrinseca en una variable muestral,
comprobando si su distribucién ha
cambiado, lo que indicard que el pro-
ceso ya no estd “bajo control estadisti-
co”, al situarse fuera de los limites.

A partir de aqui, la adecuacion del
resto de herramientas consideradas
dependera del tipo de pérdidas opera-
cionales:

—Sucesos frecuentes que impliquen
pérdidas de poca cuantia (riesgos
internos o fallos operativos): redes
causales.

Los modelos causales aplicables en la
medicién del riesgo operacional sur-
gen de la teoria de decisién bayesiana
como herramienta de apoyo a la toma
de decisiones en incertidumbre (King,
2001). Las redes son representaciones
graficas de relaciones causa-efecto
entre variables establecidas en un
dominio (Jensen, 2001), reflejando
eventos que pueden tener un determi-
nado numero de estados. La figura 2
ejemplifica dos variables y dos estados

Suponiendo que un 20% del tiempo
los empleados no ofrezcan un servicio
adecuado (probabilidad a priori), si eso
ocurre, la posibilidad de perder un
cliente aumentaria del 10 al 65% (pro-
babilidad condicionada). Con estos
datos, se determina:

a) La probabilidad de que se pierda
dicho cliente (probabilidad a poste-
riori) asciende a 0,217 y la posibili-
dad de no perderlo es la comple-
mentaria (0,79).

b) A la vista de los resultados, deter-
minar la probabilidad de que, dado
que hemos perdido un cliente, se
deba a un servicio deficiente de los
trabajadores. Dicha probabilidad es
de 0,62 y modifica nuestra creencia
inicial (0,20).

—Sucesos imprevistos que suponen pér-
didas de cuantias elevadas (sucesos
externos y eventos que atenten contra
la seguridad fisica de la entidad): con-
tratacion de poélizas de seguros y
disefio de planes de contingencia.

Dado que no todos los riesgos pueden
ser eliminados, si la entidad decide con-
tinuar con aquellas actividades que los
generan, puede transferirlos mediante
polizas de seguros como alternativa
a su retencién soportando capital.

Sep.08 - Dic.08



gestiond5

METODOS PARA LA GESTION DE RIESGOS OPERACIONALES EN ENTIDADES FINANCIERAS:

UN ENFOQUE COMBINADO

A diferencia de los “tradi-
cionales” riesgos de crédi-
to y de mercado, se rela-
ciona mas con los procesos
que con el producto, no
siempre se basa en tran-
sacciones, plantea dificul-
tades para el diseho de
dificulta Ia
especificacion de un hori-

escenarios,

zonte temporal y no se ve
necesariamente afectado
por la diversificacion. Su
componente subjetivo es
destacado,

por la
ausencia de datos en aque-

mucho mas
especialmente

llos eventos que tienen
lugar de forma esporadica.

o P

Para que un riesgo sea asegurable,
debe ser definible y calculable. El ase-
gurado no lo destina a contingencias
que no suponen pérdidas ni a eventos
previsibles, sino a hechos especificos
que podrian generar una pérdida ines-
perada. Los aseguradores agregan los
riesgos transferidos por varias entida-
des y se benefician de las economias de
escalay los efectos de la diversificacion.
Tradicionalmente, los seguros contrata-
dos para riesgo operacional han sido
de caracter especifico, asociados a una
categoria de riesgo: fianzas a todo ries-
go (robo y fraude, fraude externo, res-
ponsabilidad de directores (informa-
cién, practicas de mercado, etc.), res-
ponsabilidad de practicas de los emple-
ados (despido improcedente, acoso,
discriminacion, etc.), comercio no auto-
rizado, etc. Sin embargo, actualmente
se plantean otras alternativas:

Seguro multiproducto: incluye politi-
cas de riesgo especifico, eliminando
gaps o superposiciones y favoreciendo
una gestion integral de riesgos. Su
excesivo coste y la inexistencia de un
mercado real lo presentan como
opcién de futuro.

Fijar adelantos de caja a liquidar pre-
viamente a la reclamacién para que el
asegurador no se retrase en el pago
mientras se determina si la reclama-
cion es o no legitima y si el seguro la
cubre.

Titulizacién o compra de derivados
contra riesgos asegurados: el banco
emite un bono (catastrophe bond)
cuyo valor depende de pérdidas opera-
cionales predefinidas.

Recurrir al auto-seguro o manteni-
miento de capital, como retencién de
riesgos.

Reasegurar las pérdidas: mas diversifi-
cacién y menos volatilidad.

Externalizacién de actividades (out-
sourcing) para que las realicen exper-
tos, que puedan lograr una ventaja
comparativa con esa gestion.

Los planes de contingencia son pro-
cedimientos alternativos previstos para

afrontar situaciones extremas, de
modo que ante sucesos que pondrian
en peligro la continuidad de la activi-
dad, pueda disponerse de un espacio
fisico alternativo, otros equipos infor-
maticos, etc. anticipando asi interrup-
ciones temporales pero prolongadas
de las funciones de la empresa, moti-
vadas por riesgos externos y poco fre-
cuentes.

5. CONCLUSIONES

El tratamiento del riesgo operacional
en entidades financieras pretende dar
respuesta a las exigencias reguladoras
y considerar su caracter especifico. A
diferencia de los “tradicionales” ries-
gos de crédito y de mercado, se rela-
ciona mas con los procesos que con el
producto, no siempre se basa en tran-
sacciones, plantea dificultades para el
disefio de escenarios, dificulta la espe-
cificacién de un horizonte temporal y
no se ve necesariamente afectado por
la diversificacion. Su componente sub-
jetivo es mucho mas destacado, espe-
cialmente por la ausencia de datos en
aquellos eventos que tienen lugar de
forma esporadica.

Partiendo de su definiciéon causal, el
esquema de gestion atiende a su fre-
cuencia y severidad. Asi, los sucesos
habituales con pérdidas poco cuantio-
sas presentan una ventaja incuestiona-
ble: su ocurrencia pasada facilita la ela-
boraciéon de una base de datos. Par-
tiendo del disefio de un soporte infor-
matico que permita capturar las causas
y pérdidas operacionales, serd conve-
niente diseflar una bateria de indica-
dores y controlar los niveles de alerta
mediante graficos de control, anali-
zando la relacion entre todas las varia-
bles anteriores a través de redes causa-
les. En el caso de eventos poco fre-
cuentes y que ocasionan grandes pér-
didas, la entidad debe centrarse en
minimizar su impacto, disefiando un
plan de contingencia y/o transfiriendo
el riesgo con seguros.

La combinacién de todas estas herra-
mientas camina hacia el cumplimiento
de los modelos internos de Basilea Il y
ayudara a la entidad a calcular la cifra
de capital a mantener para cubrir estas




incertidumbres. A la espera de los
modelos que finalmente prevalezcan,
es previsible que se impongan las
“mejores practicas”, coincidentes con
la metodologia scorecard, que emplea
los elementos anteriores. No cabe
duda de que el tratamiento de un ries-
go tan complejo, algunas veces rutina-
rio pero otras dificil de prever, requie-
re el uso de instrumentos cuantitativos
y cualitativos, que cada institucion
debera disefiar a nivel interno, segln
sus caracteristicas.
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REFORMA MERCANTIL Y CONTABLE

"Existencias”

Grupo de Trabajo para el Andlisis de la Reforma Mercantil y Contable
Universidad de Murcia'

se ha modificado Ila

nomenclatura de la “provi-
sion por depreciacion” por
“deterioro de valor”

1 El grupo de trabajo que elabora esta seccion
esta formado por: Salvador Marin (Presidente de
Economistas Expertos en Contabilidad e Informa-
cion Financiera del CGCEE), Marcos Antén Renart,
Rocio Moreno Enguix, Mercedes Palacios Manza-
noy Javier Tortosa Manzanares.

Continuando con el compromiso adqui-
rido por el grupo de investigacién sobre
el estudio por areas del nuevo PGC, en
esta ocasion abordaremos el tratamien-
to contable de las “existencias”.

1. INTRODUCCION

Las Existencias se definen como activos
poseidos para ser vendidos en el curso
normal de la explotacion, en proceso
de produccién o en forma de materia-
les o suministros para ser consumidos
en el proceso de producciéon o en la
prestacion de servicios.

Son mercaderias, materias primas,
otros aprovisionamientos, productos

en curso, productos semiterminados,
productos terminados y subproductos,
residuos y materiales recuperados.

Las cuentas pertenecientes a existen-
cias no han variado en el nuevo PGC 07.
Como podemos observar en el siguien-
te cuadro, se repiten los mismos sub-
grupos y cuentas. Tan sélo se ha modi-
ficado la nomenclatura de la “provisién
por depreciacién” por “deterioro de
valor”. También recogemos en “otras
cuentas vinculadas a las existencias”
aquellas con las que se relaciona direc-
ta o indirectamente. En el nuevo PGC
07, la cuenta “693. Pérdidas por dete-
rioro de existencias” se ha desglosado,
algo que no sucedia en el anterior PGC.

PGC (R.D. 1514/2007) y PGC Pymes (R.D. 1515/2007),

PGC (R.D. 1643/1990 de 20 de diciembre) B TG 6B e ETTE

30 | COMERCIALES 30 | COMERCIALES

300 | Mercaderias A 300 | Mercaderias A

301 | Mercaderias B 301 | Mercaderias B

31 MATERIAS PRIMAS 31 MATERIAS PRIMAS

310 | Materias primas A 310 | Materias primas A

311 | Materias primas B 311 | Materias primas B

32 | OTROS APROVISIONAMIENTOS 32 [ OTROS APROVISIONAMIENTOS
320 | Elementos y conjuntos incorporables 320 | Elementos y conjuntos incorporables
321 | Combustibles 321 | Combustibles

322 | Repuestos 322 | Repuestos

325 | Materiales diversos 325 | Materiales diversos

326 | Embalajes 326 | Embalajes

327 | Envases 327 | Envases

328 | Material de Oficina 328 | Material de Oficina

33 | PRODUCTOS EN CURSO 33 | PRODUCTOS EN CURSO

330 | Productos en curso A 330 | Productos en curso A

331 | Productos en curso B 331 | Productos en curso B

34 | PRODUCTOS SEMITERMINADOS 34 | PRODUCTOS SEMITERMINADOS
340 | Productos semiterminados A 340 | Productos semiterminados A
341 | Productos semiterminados B 341 | Productos semiterminados B
35 | PRODUCTOS TERMINADOS 35 [ PRODUCTOS TERMINADOS
350 | Productos terminados A 350 | Productos terminados A
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351 | Productos terminados B 351 | Productos terminados B
36 | SUBPRODUCTOS, RESIDUOS Y MATERIALES 36 | SUBPRODUCTOS, RESIDUOS Y MATERIALES
RECUPERADOS RECUPERADOS
360 | Subproductos A 360 [ Subproductos A
361 | Subproductos B 361 | Subproductos B
365 | Residuos A 365 | Residuos A
366 | Residuos B 366 | Residuos B
368 | Materiales recuperados A 368 | Materiales recuperados A
369 | Materiales recuperados B 369 | Materiales recuperados B
39 | PROVISIONES POR DEPRECIACION DE 39 | DETERIORO DE VALOR DE LAS EXISTENCIAS
EXISTENCIAS
390 | Provision por depreciacion de mercaderias 390 | Deterioro de Valor de las mercaderias
391 | Provision por depreciacion de materias primas | 391 | Deterioro de Valor de las materias primas
392 | Provision por depreciacion de otros 392 | Deterioro de Valor de otros aprovisionamientos
aprovisionamientos
393 | Provision por depreciacion de productos en 393 | Deterioro de Valor de los productos en curso
curso
394 | Provision por depreciaciéon de productos 394 | Deterioro de Valor de los productos
semiterminados semiterminados
395 | Provision por depreciacion de productos 395 | Deterioro de Valor de los productos terminados
terminados
396 | Provisidén por depreciacion de subproductos, | 396 | Deterioro de Valor de los subproductos, residuos
residuos y materiales recuperados y materiales recuperados
Tabla: Otras cuentas vinculadas a las Existencias
SUBGRUPO CUENTA NOMBRE
40 PROVEEDORES
400. Proveedores
4000. | Proveedores (euros)
4004. | Proveedores (moneda extranjera)
4009. | Proveedores, facturas pendientes de recibir o de formalizar
401. Proveedores, efectos comerciales a pagar
403. Proveedores, empresas del grupo
4030. Proveedores, empresas del grupo (euros)
4031. Efectos comerciales a pagar, empresas del grupo
4034. Proveedores, empresas del grupo (moneda extranjera)
4036. Envases y embalajes a devolver a proveedores, empresas del grupo
4039. Proveedores, empresas del grupo, facturas pendientes de
recibir o de formalizar
404. Proveedores, empresas asociadas
405. Proveedores, otras partes vinculadas
406. Envases y embalajes a devolver a proveedores
407. Anticipos a proveedores
69 PERDIDAS POR DETERIORO Y OTRAS DOTACIONES
693. Pérdidas por deterioro de existencias
6930. | Pérdidas por deterioro de productos terminados y en curso de fabricacion
6931. | Pérdidas por deterioro de mercaderias
6932. | Pérdidas por deterioro de materias primas
6933. | Pérdidas por deterioro de otros aprovisionamientos
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2. ANALISIS DE LOS PRINCIPALES CAMBIOS EN EL REGISTRO Y VALORACION DE LAS EXISTENCIAS

PGC (R.D. 1643/1990 de 20 de diciembre)

132, Existencias

1.- Valoracion

2.- Precio de adquisicién
3.- Coste de produccién
4.- Correcciones de valor

10°. Existencias

1.- Valoracién inicial

2.

PGC (R.D. 1514/2007 de 16 de noviembre)

1.1.- Precio de adquisicién
1.2.- Coste de produccion
1.3.- Métodos de asignacion de valor

1.4.- Coste de las existencias en la
prestacién de servicios

Valoracién posterior

para aquellas existencias
que necesiten un periodo
de tiempo superior a un
ano para estar en condi-
ciones de ser vendidas, se
incluiran en el precio de
adquisicion o coste de

produccion,
financieros

los gastos

El nuevo PGC amplia y matiza, al igual
que en otras areas, el contenido de las
normas de valoracion si lo comparamos
con el antiguo PGC. A continuacion
reflejamos las diferencias mas significa-
tivas que podemos encontrar.

El PGC dispone en la Norma 10 de
Valoraciéon que “los bienes y servicios
comprendidos en las existencias se
valoraran por el precio de adquisicion
o el coste de produccién. Los impuestos
indirectos que gravan las existencias
s6lo se incluirdn en el precio de adqui-
sicion o coste de produccion cuando no
sean recuperables directamente de la
Hacienda Publica”.

En la valoracion inicial se afade cémo
para aquellas existencias que necesiten
un periodo de tiempo superior a un
ano para estar en condiciones de ser
vendidas, se incluirdn en el precio de
adquisicion o coste de produccion, los
gastos financieros, en los mismos tér-
minos previstos en la norma sobre el
inmovilizado material. Asi pues, tene-
mos que acudir a la Norma 22 de Valo-
racion (referida al inmovilizado mate-
rial), segun la cual, cuando las existen-
cias necesiten un periodo de tiempo
superior a un ano para estar en condi-
ciones de ser vendidas “se incluirdn en
el precio de adquisiciéon o coste de pro-
duccién los gastos financieros que se
hayan devengado (en ese periodo) y
que hayan sido girados por el provee-
dor o correspondan a préstamos u otro
tipo de financiaciéon ajena, especifica o
genérica, directamente atribuible a la
adquisicion o produccion”. Asi pues,
dos son las condiciones para que se
deban imputar los intereses al precio
de adquisicién o al coste de produccion

de las existencias: que los intereses se
hayan devengado antes de que estén
en condiciones de ser vendidas, y que
el tiempo necesario para estar en con-
diciones de ser vendidas sea superior a
un afo.

En cuanto al precio de adquisicion se
matizan cuestiones tales como “... mas
todos los gastos adicionales que se
produzcan hasta que los bienes se
hallen en almacén”, contenido en el
antiguo PGC, y ahora redactado como
"y se afadiran todos los gastos adicio-
nales que se produzcan hasta que los
bienes se hallen ubicados para su
venta...”. También se amplia el conte-
nido del precio de adquisicion al infor-
marse de que “podran incluirse los
intereses incorporados a los débitos
con vencimiento no superior a un ano
que no tengan un tipo de interés con-
tractual, cuando el efecto de no actua-
lizar los flujos de efectivo no sea sig-
nificativo”.

Respecto al coste de produccion, la
norma amplia su contenido. En el PGC
90 finalizaba la norma diciendo “en la
medida en que tales costes correspon-
dan al periodo de fabricacion”, mien-
tras que en el PGC 07 especifica “en la
medida en que tales costes correspon-
dan al periodo de fabricacién, elabora-
cion o construccion, en los que se haya
incurrido al ubicarlos para su venta y se
basen en el nivel de utilizacién de la
capacidad normal de trabajo de los
medios de producciéon”.

Los métodos de asignacion de valor
también introducen cambios con res-
pecto al anterior PGC, pues ahora el
método LIFO no es aceptable. EI PGC




dispone que cuando se trate de asignar
valor a bienes concretos que forman
parte de un inventario de bienes inter-
cambiables entre si, se adoptara con
caracter general el método del precio
medio o coste medio ponderado. El
método FIFO es aceptable y puede
adoptarse si la empresa lo considerase
mas conveniente para su gestion. Se
utilizard un Unico método de asigna-
cion de valor para todas las existencias
que tengan una naturaleza y uso simi-
lares. Por tanto, sigue predominando
el Método del Precio Medio o Coste
Medio Ponderado, siendo aceptable el
FIFO si la empresa lo considerase mas
conveniente para su gestion. Estos
métodos aceptados estan en sintonia
con la NIC 2, existencias, y sin embargo,
se ha optado por no incluir finalmente
en nuestro PGC el método de los mino-
ristas (retail method), contemplado en
dicha norma internacional.

Respecto al coste de las existencias en
la prestacion de servicios, la norma per-
mite, como novedad en relacién con el
PGC anterior, contabilizar como exis-
tencias por servicios los gastos incurri-
dos en un proyecto de prestacién de
servicios “en tanto aun no se haya
reconocido el ingreso correspondiente
conforme a lo establecido en la norma

3. INFORMACION EN MEMORIA

relativa a ingresos por ventas y presta-
cion de servicios”. En estos casos, para
poder cumplir con esta norma de valo-
racion, habrd que crear dos cuentas
que podrian ser (3310) Servicios en
curso y (7101) Variacién de existencias
de servicios en curso.

El apartado 2 de la Norma de Valora-
cion 10 del PGC titulado Valoracion
posterior establece que “cuando el
valor neto realizable de las existencias
sea inferior al precio de adquisicién o
coste de produccién, se efectuaran las
oportunas correcciones valorativas”.
Para el caso de las materias primas y
otras materias consumibles en el proce-
so de produccién se matiza que no se
realizara correccién valorativa siempre
que se espere que los productos termi-
nados a los que se incorporen sean
vendidos por encima del coste. En el
mismo sentido, tampoco se practicard
correccion valorativa en los bienes o
servicios objeto de un contrato de
venta o de prestacién de servicios en
firme, cuyo cumplimiento deba tener
lugar posteriormente, cuando el precio
de venta estipulado en dicho contrato
cubra, como minimo, el coste de tales
bienes o servicios, mas todos los costes
pendientes de realizar que sean nece-
sarios para la ejecucion del contrato.
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Respecto al coste de las
existencias en la presta-
cion de servicios, Ila
norma permite, como
novedad en relacion con
el PGC anterior, contabi-
lizar como existencias
los gastos

incurridos en un proyec-

por servicios

to de prestacion de servi-
cios “en tanto aun no se
haya reconocido el ingre-
so correspondiente con-
forme a lo establecido en
la norma relativa a ingre-
sos por ventas y presta-
cion de servicios”

Memoria Abreviada Memoria Normal

4. Normas de
Registro vy

Valoracion particular,

6. Existencias; indicando los
criterios de valoracién y, en
precisando
seguidos sobre correcciones
valorativas por deterioro y

4. Normas de
Registro vy
los | Valoracion

financieros.

8. Existencias; indicando los criterios de
valoracién y, en particular, precisando los
seguidos sobre correcciones valorativas por
deterioro y capitalizacion de gastos

capitalizacion de
financieros.

gastos

10. Existencias

Se informara sobre:

a) Las circunstancias que han motivado las
correcciones valorativas por deterioro
de las existencias y, en su caso, la
reversion de dichas correcciones,
reconocidas en el ejercicio, asi como su
importe.

b) El importe de los gastos financieros
capitalizados durante el ejercicio en las
existencias de ciclo de producciéon
superior a un ano, asi como los criterios
seguidos para su determinacion.

¢) Compromisos firmes de compra y
venta, asi como informacién sobre
contratos de futuro o de opciones
relativos a existencias.

SHE
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d) Limitaciones en la disponibilidad de las
existencias por garantias,
pignoraciones, fianzas y otras razones
analogas, indicando las partidas a que
afectan, su importe y proyecciéon
temporal.

e) Cualquiera otra circunstancia de
caracter sustantivo que afecte a la
titularidad, disponibilidad o valoracién
de las existencias, tal como: litigios,
seguros, embargos, etc.

4. EJERCICIOS/CASOS DE EXISTENCIAS

Caso 1:

La empresa comercial Optica, S.L, nos presenta la siguiente informacién a 31 de
diciembre de 2006 en referencia a las compras y ventas que ha tenido de gafas de
sol a lo largo del ejercicio.

FECHA CONCEPTO CANTIDAD/P FECHA CONCEPTO CANTIDAD/P

01/01/2006 |Exist. Iniciales| 200 u. a 35 €/u| 08/07/2006| Compra | 60 u. a 50 €/u
Mod. VE
20/01/2006 |Compra Mod.| 50 u. a 40 €/u | 25/08/2006| Venta [150 u. a 60 e/u.
RB varios
30/01/2006 | Venta varios | 100 € a 50 €/u | 05/10/2006| Compra | 30 u. a 45 €/u
Mod. TG
15/03/2006 ([Compra Mod.| 70 u. a 42 €/u | 29/10/2006| Venta |40 u.a 55¢€/u
BL varios
21/03/2006 |Compra Mod.| 50 u. a 43 €/u | 06/11/2006| Venta |45 u.a 55€/u
S| varios
15/06/2006 | Venta varios | 150 u. a 55 €/u| 15/11/2006| Compra |150 u. a 48 €/u
Mod. VO
30/06/2006 |Compra Mod.| 40 u. a 40 €/u | 18/12/2006 Venta |[100 u. a 60 €/u
EA varios

Se pide: obtener el valor de las existencias finales a través del método FIFO. Ade-
mas, se sabe que a finales de 2006 el valor neto realizable de las existencias es de
2.900 €.

FECHA CONCEPTO 35€ 40€ 42€ 43 € 40€ 50€ 45€ 48 €
01/01/2006 | Exist. Iniciales 200
20/01/2006 | Compra Mod. RB 50

2%

30/01/2006 | Venta varios (100)
15/03/2006 | Compra Mod. BL 70
21/03/2006 | Compra Mod. Sl 50
15/06/2006 | Venta varios (100) | (50)
30/06/2006 | Compra Mod. EA 40
08/07/2006 | Compra Mod. VE 60
25/08/2006 Venta varios (70) | (50) | (30)
05/10/2006 | Compra Mod. TG 30
29/10/2006 Venta varios (10) | (30)
06/11/2006 Venta varios (30) | (15)
15/11/2006 | Compra Mod. VO 150

18/12/2006 Venta varios (15) | (85)

31/12/2006 |Existencias Finales 65




Valor de las Existencias Finales (31/12/2006): 65 u. x 48 € = 3.120 €
Si el valor neto realizable de las existencias es de 2.900 €, procede recoger el dete-
rioro de valor de las existencias.

31/12/06
220 (6931) Pérdidas por deterioro de mercaderias

a (390) Deterioro de Valor de Mercaderias 220
X

Caso 2:

La empresa comercial Montana S.L, nos presenta la siguiente informacion a 31 de
diciembre de 2006 en referencia a las compras y ventas que ha tenido de ordena-
dores a lo largo del ejercicio.

FECHA CONCEPTO CANTIDAD/P FECHA CONCEPTO CANTIDAD/P

01/01/2006 Exist. 100 u. a 350 €/u| 03/08/2006| Compra |70 y. a 400 €/u
Iniciales ordenador
20/01/2006| Compra 50 u. a 370 €/u | 16/09/2006| Venta 85 u. a 850 e/u.
ordenador varios
20/03/2006 | Venta varios | 90 u. a 800 €/u | 21/12/2006| Compra |40 u. a 430 €/u
ordenador

Se pide: obtener el valor de las existencias finales a través del método del CMP
(media Unica o fija y media mévil).

CMPmedia fija= [100x350 + 50x370 + 70x400 + 40x430]/(100+50+70+40)= 379,62 €
Valor de las Existencias Finales: 85 u. x 379,62 € = 32.267,7 €

CMPmedia movil 1: 350 €

CMPmedia movil 2: [100x350 + 50x370] / (100+50) = 356,67 €
CMPmedia movil 3: [60x356,67 + 70x400] / (60+70) = 380 €
CMPmedia movil 4: [45x380 + 40x430] / (45+40) = 403,53 €

Valor de las Existencias Finales: 85 u. x 403,53 € = 34.300,05 €

Caso 3:

La empresa comercial Bunbury S.L, se dedica a la compra-venta de discos y pelicu-
las al publico. El 5 de octubre compra a un nuevo proveedor, a través de su inter-
mediario, 1000 cd’s de musica a un precio de 3 €/unidad. En la factura se incluye
un descuento por volumen de operaciones de 200 € y un descuento por pronto
pago de 100 €. El 10 de octubre, Bunbury abona los gastos en que incurre hasta
tener los cd’s en su poder: transportes 400 €; aranceles 200 €; seguros 150 € e
intermediacion 450 €. Posteriormente vende a un particular 200 cd’s a 20 €/unidad
incluyendo la factura una bonificacion de 300 €. El IVA de estas operaciones es del
16%.

Se pide: Contabilizar las distintas operaciones.
En las compras, los descuentos incluidos en factura se contabilizaran como menor

valor de la compra
05/10/07

2.700 (600) Compra de Mercaderias
432 (472) HP IVA Soportado a (400) Proveedores 3.132
X
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Por otro lado, los gastos inherentes a la compra se contabilizaran como mayor
valor de la compra. El IVA Soportado se ha aplicado a todos estos gastos adicio-
nales menos a los aranceles.

10/10/07

1.200 (600) Compra de Mercaderias

160 (472) HP IVA Soportado a (572) Bancos 1.360
(16% s/ (400+150+450))

X

Al igual que en las compras, los descuentos incluidos en factura se contabilizaran
como menor valor de la venta.

15-10-2007
4.292 (430) Clientes a (700) Venta de Mercaderia 3.700
a (477) Hacienda Publica,
IVA Repercutido 592
X

Caso 4:

La empresa comercial Juegos, S.L, se dedica a la compra y venta de juegos para
ordenador y consola. A inicios de 2007, compra y paga a Software Games, S.L.
por un juego revolucionario listo para la venta en el mercado (20.000 €) asi
como por su segunda parte (25.000 €). Esta segunda parte, version mejorada y
definitiva del juego, estard lista en trece meses, momento en que se podra
poner a la venta. La financiacién para la compra de la segunda parte ha sido
obtenida a través de un préstamo bancario, por lo que a principios de julio,
Juegos S.L., debera abonar a la entidad financiera 2.000 € en concepto de inte-
reses.

Se pide: Contabilizar la compra y el pago de intereses.

Por la compra de los juegos:
01-01-2007
20.000 (600) Compra de Mercaderias (Primera Parte)
25.000 (600) Compra de Mercaderias (Segunda Parte)

a (572) Bancos 45.000
X

Teniendo en cuenta que el videojuego no estara listo para la venta antes de un
ano, los gastos financieros que se han devengado se incorporaran como mayor
valor de las existencias. En el momento del pago se contabilizara.

01-07-2007
2.000 (600) Compra de Mercaderias (Segunda Parte) a (572) Bancos 2.000
X

Caso 5:

El 29/10/2008, la empresa comercial Asesora&Ayuda, S.L, llega a un acuerdo con
GranMueble, S.L., por importe de 20.000 €, por el cual Asesora&Ayuda efectuara
un estudio de viabilidad, analizando la posibilidad de que GranMueble implante
una nueva sucursal en Murcia. A 31/12/2008 no se puede valorar con fiabilidad el
grado de realizacion del estudio. Los costes en que ha incurrido Asesora&Ayuda
(encuestas, personal, ...) ascienden a 1.200 €.

Se pide: ;Qué operaciones debe contabilizar Asesora&Ayuda durante el ejercicio
2008?




Si atendemos a las normas de registro y valoracion referentes a la prestacion de
servicios, el hecho de que a la fecha de cierre del ejercicio no pueda ser valorado
con fiabilidad el grado de realizacién de la transaccion implica que no debieran
contabilizarse y por tanto reconocerse los ingresos correspondientes a la presta-
cién de servicios. Ademas, la norma de registro y valoracién de las existencias indi-
ca en su apartado 1.4 que “las existencias incluiran el coste de produccion de los
servicios en tanto auin no se haya reconocido el ingreso por prestacion de servicios
correspondiente conforme a lo establecido en la norma relativa a ingresos por
ventas y prestacion de servicios”. Por tanto, a 31/12/2008 se podran activar los cos-
tes incurridos como existencias reconociendo, por otro lado, un ingreso por varia-
cién de existencias.

31-12-2008
1.200 (33) Existencias (Estudio de viabilidad) en curso

a (710) Variacion de existencias de productos (Servicios) en curso 1.200
X

Caso 6.

Supongamos unas mercancias cuyo precio de adquisicion fue de 120.000 euros y
que su valor neto realizable es 100.000 euros. El contrato de venta de dichas mer-
caderias ya es firme, por un precio de 135.000 euros, siendo los gastos pendientes
para la ejecucion del contrato 10.000 euros.

En este supuesto no habra que dotar deterioro para practicar la correccién valo-
rativa porque el precio de venta contratado (135.000 euros) es mayor que la suma
del precio de adquisicion y los gastos pendientes (120.000 + 10.000=130.000). Si el
precio de venta contratado hubiese sido 125.000, éste no cubriria el precio de
adquisicion mas los gastos pendientes, por lo que si habria que contabilizar la
correccion valorativa dotando provision por los 20.000 euros de diferencia entre
el precio de adquisicion y el valor neto realizable.

Sep.08 - Dic.08
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NUESTRO COLEGIO

NUEVO CURSO ACADEMICO DE LA
ESCUELA DE ECONOMIA 2008/2009

El pasado 23 de octubre de 2008, tuvo lugar el ACTO DE APERTURA DEL CURSO ACADEMICO
2008/2009 de la Escuela de Economia del Colegio de Economistas de la Regién de Murcia.

Para este acto se conté con la asistencia del Presidente del Consejo General de Colegios de Economistas
de Espafa, Valentin Pich i Rosell que ofrecié una conferencia sobre: “Reflexiones de la Coyuntura
Econdmica Actual”

Al finalizar dicha Conferencia se hizo entrega de los Diplomas de la Escuela de Economia correspon-

dientes al Curso Académico 2007/2008.
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SERVICIO DE ESTUDIOS DEL COLEGIO DE
ECONOMISTAS DE LA REGION DE MURCIA

EL SERVICIO DE ESTUDIOS DEL COLEGIO PRESENTO EL PASADO
MES DE OCTUBRE DE 2008 SU 8° CUADERNO DE INVESTIGACION

A cargo de sus autores, Pedro
Jesis Hernandez Martinez y
Manuel Tovar Arce de la Univer-
sidad de Murcia tuvo lugar en la
Sede del Colegio la presentaciéon
de este Trabajo de Investigacion,
recogido bajo el titulo:

“La Insercion Laboral de los Titu-
lados de la Universidad de Mur-
cia desde una Perspectiva de
Género”

LA INSERCION LABORAL DE LOS TITULADOS
DE LA UNIVERSIDAD DE MURCIA DESDE UNA

PERSPECTIVA DE GENERO
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NUESTRO COLEGIO

JORNADA DE PUERTAS ABIERTAS 25 ANIVERSARIO
DEL REGISTRO DE ECONOMISTAS AUDITORES (REA)

El Colegio de Economistas de la Region de Murcia se une a la celebracion
del 25 Aniversario del REA con una JORNADA DE PUERTAS ABIERTAS

El 3 de noviembre de 2008, se presentd ante los Medios de Comunicacion el compromiso de nuestro Cole-
gio de organizar, con motivo del 25 Aniversario del Registro de Economistas Auditores (REA), una jorna-
da que acerque a la Sociedad Murciana en general, la labor de este Registro en la busqueda de solucio-
nes, en el desarrollo de la profesion, en la calidad y en general en todo lo que pueda ayudar a hacer la
auditoria mas efectiva y con mayor credibilidad.

Esta Jornada tuvo lugar el 6 de noviembre de 2008, en el Salén de Actos de CROEM bajo el lema:
“El REA: una soluciéon de futuro. Garantia de Calidad a la Sociedad”

Esta Jornada, inaugurada por la Consejera de Economia y Hacienda, Inmaculada Martinez, el Presidente
del REA, Efrén Alvarez, el Presidente de CROEM, Miguel del Toro y nuestro Decano, Ramén Madrid,
conté con ponentes de gran prestigio nacional con interesantes ponencias en materia de auditoria, entre
otros: Angel Laborda, Jefe del Gabinete de Coyuntura FUNCAS, Juan E. Iranzo, del Instituto de Estudios
Econémicos IEE, Eduardo Sanz Gadea, Inspector de Hacienda del Estado, Eva Castellanos, Subdirectora
General de Normas Técnicas del ICAC, etc.

i3



Como Acto de Clausura y con la asistencia, entre otros del Consejero de Universidad, Empresa e Investi-
gacion, Salvador Marin, el Presidente del REA, el Secretario del Consejo Superior de Camaras de Comer-
cio de la Region de Murcia, Patricio Valverde y el Gerente del REA, Manuel Hernando, se hizo entrega
de insignias a los miembros del REA-Murcia, asi como del Diploma de Auditor a los nuevos miembros
REA-Murcia.

Sep.08 - Dic.08
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NUESTRO COLEGIO

ENTREGA DEL CERTIFICADO DE “ECONOMISTA”
E INSIGNIA DEL COLEGIO PARA LOS NUEVOS COLEGIADOS

Los nuevos colegiados
reciben el certificado de
ECONOMISTA y la insignia
en la Junta General del
18 de diciembre de 2008

“s6lo podran utilizar la denomina-
cion profesional de Economistas los
titulados que se hallen incorporados a
los Colegios de Economistas corres-
pondientes...".

(articulo 1 del Estatuto Profesional)

CICLO DE CONFERENCIAS SOBRE MEDIDAS ECONOMICAS

Dadas las inquietudes que genera la situacién econémica actual, el Colegio de Economistas ha creido conveniente
participar en la divulgacién de las distintas medidas que para paliar esta “coyuntura” y facilitar la salida de la
“crisis”, tienen previstas las distintas Administraciones Publicas.

Con este motivo el Colegio de Economistas organiza un Ciclo de Conferencias bajo el lema
EL FUTURO ECONOMICO DE LA REGION

El pasado 18 de diciembre de 2008, en el Hotel NH Amistad de Murcia, se inici6 este Ciclo con la Conferencia:

“El impacto en la Region de Murcia del Fondo de Inversion Local y de otras medidas de Impulso
Econémico de Gobierno de Espana”

A cargo D. Rafael Gonzalez Tovar, Delegado del Gobierno en la Region de Murcia

La préxima conferencia esta previsto que sea a cargo de D? Inmaculada Garcia Martinez,
Consejera de Economia y Hacienda de la CARM

3
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CONVENIOS FIRMADOS

UNIVERSIDAD DE MURCIA - CENTRO
DE ESTUDIOS FISCALES
Y FINANCIEROS

Convenio marco firmado con la Universidad de Murcia
que establece una colaboracién en las actuaciones de

como la participaciéon en proyectos conjuntos.

AYUNTAMIENTO DE CIEZA

Firmado con el Alcalde de Cieza para la consecucién de fines de interés comun, compatibles con los obje-
tos y finalidades de ambas entidades.

FINANCIAPYME

Convenio firmado con el Instituto de Fomento de la Regién de Murcia a través de la Consejeria de Uni-
versidad, Empresa e Investigacion de la CARM para el desarrollo de acciones financieras para las Pymes.

FINANCIAPYME

ACCIINES FINA L PARK PYMES

formacion, investigacion y de asistencia técnica, asi
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INSTITUTO DE FOMENTO
| REGION DE MURCIA

El Centro Empresa Europa SEIMED del INFO:

oportunidades de internacionalizacidon para las empresas regionales

=

Las pequefas empresas que buscan socios en otros paises de la
Union Europea, que necesitan asesoramiento para desarrollar una
idea innovadora, o desean solicitar una ayuda europea para investi-
gacion, cuentan con la ayuda de la nueva red Enterprise Europe
Network en la Regiéon de Murcia.

El Centro Empresa Europa SEIMED del INFO, socio de esta red, faci-
lita a las pequenas y medianas empresas (Pyme) informacion y aseso-
ramiento a medida sobre las politicas, los programas y las oportunida-
des que ofrecen la Unidn Europea y sus colegas de mas de 40 paises.
La Enterprise Europe Network integra a 600 organizaciones (cama-
ras de comercio, agencias de desarrollo regional, centros tecnolégi-
cos universitarios, confederaciones empresariales, etc.) de los 27 pai-
ses de la UE y de Turquia, la antigua Republica Yugoslava de Mace-
donia, Croacia, Chile, Noruega, Islandia, Armenia, Israel, Rusia, Esta-
dos Unidos y Suiza.

La red presta apoyo a las Pymes, incluso en sus etapas mas iniciales,
para que puedan beneficiarse de las ventajas del Mercado Interior
de la Unidn Europea y aprovechen las oportunidades de negocio
que éste les brinda, asi como para mejorar su potencial innovador y
desarrollar su capacidad tecnoldgica.

Menos del 10 por ciento de las pequefias empresas se lanzan a pro-
bar fortuna fuera de su propio pais, a pesar de la eliminacién de las
barreras nacionales. Por este motivo, la red tiene como objetivo prin-
cipal fomentar la cooperacién transfronteriza mediante un abanico
de herramientas y contactos.

La red Enterprise Europe Network combina la experiencia de las
anteriores redes europeas de apoyo a empresas, Euro Info Centres
(Euroventanillas) y de los Centros de Enlace para la Innovacion (IRC)
que han funcionado desde los aflos 90. Con esta nueva red Unica,
todas las PYME pueden acceder a cualquier informacién internacio-
nal acudiendo a cualquiera de los puntos de la red en su regién, y a
un servicio personalizado adaptado a sus necesidades.

Los servicios a las empresas del Centro Empresa Euro-
pa del Instituto de Fomento de la Region de Murcia

1. Asistencia a las empresas para la internacionalizaciéon

Se estima que un millén de PYMEs europeas estan realizando ope-
raciones transfronterizas de comercio e inversion. El Centro
Empresa Europa SEIMED del INFO, con las sinergias de la Enterprise
Europe Network, contribuye a desarrollar los intercambios entre
empresas, buscando proveedores y clientes; a poner en marcha nue-
vas ideas, impulsar posibles asociaciones y estimular a las empresas
para que desarrollen sus proyectos estratégicos de expansiéon comer-
cial y tecnolégica. Tambien contribuye a la promocién de la partici-
paciéon de las empresas en programas e iniciativas europeas, que
cuentan con una financiacion excepcional para el periodo 2007-2013.
La creacion de asociaciones tecnolégicas entre PYMEs, basadas

en la transferencia de la innovacion, es otro modo de internaciona-
lizacion, y de que las inversiones realizadas en investigacion gene-
ren beneficios. La red presta asistencia a las PYME para que encuen-
tren socios y establezcan contratos entre ellos.

2. Innovacion, nuevos productos y aprovechamiento de las
oportunidades del Mercado Unico europeo

Resolver las dudas de las empresas en cuestiones normativas y téc-
nicas, tales como los derechos de propiedad intelectual, la adapta-
cion de empresas y productos a la legislacion de la UE, etc. es impres-
cindible, ya que las empresas pueden tener dificultades para seguir el
ritmo de los cambios en la UE y de las obligaciones que se derivan.
Promocion de la innovacion: La red Enterprise Europe alienta a las
PYME a ser mas innovadoras, ya que, si se comparten los resultados
de la investigacion, pueden crearse nuevas ideas y oportunidades. Es
lo que se denomina “Transferencia Tecnoldgica”. Ademas, y entre
otras cosas, pretende la mejora de la colaboracion con clusters que
combinen diferentes actividades relacionadas con la innovacién. Asi-
mismo, al garantizar el acceso a las tecnologias innovadoras se ayu-
dara a las PYME a enfrentarse a la competencia global.

3. Acceso a proyectos y financiacion de la UE

La red Enterprise Europe Network tiene como objetivo paliar la
falta de conocimiento sobre las diferentes fuentes de financia-
cion y programas de la UE y garantizar que las empresas estén
informadas de las posibilidades disponibles en cada uno de los pro-
gramas europeos en vigor. En particular, se anima a las PYME a par-
ticipar en programas de investigacion y en especial, en el 7° Pro-
grama marco de 1+D.

4. Informacion empresarial regional para la Comision

El Centro Empresa Europa SEIMED del INFO ofrece la oportunidad de
una relacion privilegiada entre las empresas regionales y las
distintas instituciones de la UE. Por un lado, transmitiendo opi-
niones a fin de asegurar que las normativas y las iniciativas que pre-
para la Comisidn son idéneas para las PYMEs, y no implican ninguna
carga administrativa adicional. Y haciendo posible que las empresas
de cada region transmitan quejas relacionadas con problemas encon-
trados en su actividad comercial o técnica en otros mercados de la UE.
El Centro Empresa Europa SEIMED del INFO, asociado a la red
EEN, actua como punto de informacién y asesoramiento sobre las
multiples oportunidades europeas y sus repercusiones. También
da a conocer las fuentes de financiacién, la normativa industrial,
programas empresariales, datos cientificos o medioambientales,
etc. que ofrece la UE; y al mismo tiempo, mantiene informada a
la Comision sobre la conveniencia de sus normativas e iniciativas
para las empresas y el efecto que pueden tener sobre la compe-
titividad y el potencial de innovacion de éstas.

Sitio web de la red EEN
http://www.enterprise-europe-network.ec.europa.eu/index_en.htm
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En Urbanizacion La Quinta.
A tan solo 6 minutos de Murcia.

10+

descuento

Tu chalet a precio de piso.

Viviendas unifamiliares con piscina y;at@jg&. ‘

» Adosados de 133,67 m¢ de 3 dormitorios con zona
comunitaria y piscina.

* Pareados de 156,18 m® y 15888 m’de 3 Y 4
dormitorios, con zona comunitaria y piscina.

= Aislados de 186,63 m’ de 5 dormitorios.
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Oficina de Informacion Los Jardines de la Quinta:
Carretera Molina a Fortuna, km 9

Urbanizacion La Quinta

Maolina de Segura
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SABADO. 8 OF OVIEMBRE DE 2006 EL ECONOMISTA

Economia

INFORME DE EMPLEO DE AGETT

con una destruccion de empleo del 2%

Ni el sector servicios esquivarad la masacre, aunque hoy crece al 1,9%, segun Agett

LR

maomD. Tras varios afios de bonan-
za que también calaron en el em-
pleo, la crisis econdmica actual ha
dibujado un nuevo contexto en el
que el paro y la destruccion de em-
pleo son los uctores principales. To-
davia no se ha visto el fin del decli-
ve v, aun mis, 2009 serd el “afo
negro del ciclo recesivo”, segin el
estudio Recesidn del empleo en Es-
parig, elaborado por la Asociacion
de Grandes Empresas de Trabajo
Temporal (Agett) en exclusiva pa-
ra elEconomista.

Esta prevision se nutre de las pro-
yecciones de crecumiento negativo
del PIB para el proximo ejercicio,
de la tasa de destruccitn de empleo
del 2 por ciento y del del

En caida iibre

Cracimiento de la ocupacion por sectores da actividad

S Tercer Ulmeste
2007

35 . -09

-3.0 -a1

-1,0

B Tercer trimesire
2008

49 42

b @ 19
il

» Mecdnicos

= Manipuladares da alimentos
» Operadores de venta telefdnica

porcentaje de parados respecto a
la poblacidn activa hasta el 14 por
ciento, con lo que se superarin los
3,5 millones de parados. Para fre-
nar la tendencia ascendente de pér-
dida de empleo, Agett apuesta por
que la calaboracitn pablico-priva-
daen Lis politicas de empleo se abor-
de cuanto antes. Y, asi, poder nta-
jar el aumento del nimero de
desempleados y no elevar, por tan-
to, el gasto destinado a las presta-
ciones por desempleo por encima

Tuerte: AGETT a partr do datos IVE (EPA).

de lo presupuestado (19,6 millones
de euros). Segin Agert, “sigue exis-
dendo trabajo, aunque es mis difi-
cil encontrarlo”.

R ikt dnga
La Encuesta de Poblacidn Activa
(EPA) del tercer trimestre apuntd
que todavia eran mas las ramas de
actividad que creaban empleo que
las que lo destruian. El problema es

-13,0 i o atencidn al cliente
10N SERVICIOS  Programadores

N S o . H-EEQMIIY\.L.
que la intensidad de su crecimien-  (ETT) destacan el conercio, que re-
to no compensa la pérdida de los  presentael 239 por cGento de la crea-
sectores en decadencia Entre julio  cidn de empleo o las actividades in-
y septiembre se destruyeron 164400  mobiliarias y de alquiler (21,3 por
puestos de trabajo. Todos los secto-  ciento), como las ramas donde se
res s¢ cobraron empleos exceptoel  puede encontrar ocupacion, Asi-
de servicios que crecid el 1,9 por  mismo, en la cima de la debacle la-
ciento, ereci que biard  boral, existen p de mabajo que
en breve a tdrminos negativos, se- isten a la erisis. Incluso varios se
gin Agett. Con estos resultados, las  han visto beneficiados por la débil

Empresas de Trabajo Temporal

coyuntura como el de mecinico.

La FEMP pediraun
déficit de “al menos el
0,2" para los municipios

HMALRID. El presidente de la Fe-
deracion Espafiola de Municipios
y Provincias (FEMP), Pedro Cas-
tro, defendid ayer la posibilidad de
que, en estos momentos de crisis,
los Ayuntamientos puedan incurrir
en déficit, Castro transmitird esta
reclamacion al presidente del Go-
bierno, con el que se reunira proxi-
mamente. La FEMP estima que la
capacidad de déficit de los gobier-
nos locales deberia ser como mini-
mo del 0,2 por ciento del PIB. Este
incr dela idad de fi-
nanciacion de los Ayuntamientos
supondria unos 2.800 millones.

Varapalo a Garzén: se
frenan las exhumaciones

BMADRID El Pleno de la Sala de lo
Penal de la Audiencia Nacional acor-
dd ayer por divz votos contra cin-
co paralizar la exhumacion de ro-
das las fosas comunes de la Guerra
Civil autorizadas por el juez Balta-
sar Garzon, incluida la que supues-
tamente alberga los restos del poe-
ta granadino Federico Garcia Lorca,
informaron fuentes juridicas. Los
magistrudos adoptaron esta deci-
5100 con cardcter “cautelarisimo”,

De protesta en la Casa Blanca

= Empez6 hace 50 afios y ha llevado a Barak Obama a la presidencia
= Entrevista con Paul A. Samuelson, premio Nobel de Economia

ELLUNES L A MAS COMPLETA INFORMACION

e apoyo a los parados hipotecados
asamblea de Caja Madrid

Propuestas contra el sobreendeudamiento

» El Parlamento estudia alternativas que faciliten el acceso a la vivienda
u La futura Ley de Seguros reduce los intereses por retraso al indemnizar
= Es improcedente la comunicacién de un embargo a través de edictos

“Lider de audiencia de la prensa socicecongmica”
www.eleconomista.es
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Blackberry se gjusta
alas necesicades
delos empleados
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La Gacata I Martes, 25 de novlambre de 2008

Nuevas ayudas para la
fianciacion de las empresas

1El Ejecutivo pone sobre la mesa un total de 29.000 millones de euros para
que las firmas dispongan de liquidez con la que puedan afrontar el proximo ano

Las pequefas vy medianas
empresas espafiolas dispon-
driin en 2009 de casi 29.000
millones de euros, de los
que 19.000 millones podrin
ir destinados a pagar sus
necesidades de tesoreria:

deberd destinarse a inver-
sién. El restante 40% podri
dedicarse a financiacion
complementaria. La linea
ICO—lmernacmnaJuamﬂn
dispondrd en 2009 de 200
millones de euros, frente a

Blackberry ha desarrollado un pagos a proveedaores, nomi- los 150 millones de este ano,
software profesional con funciones nas y otros gastos corrien- mientras que la linea 1CO-
v gestion simplificadas para adap- tes imprescindibles para se- emprendedores pasa de 75
tarloa las pequeias y medianas guir funcionando. Estas son millones a 100 millones de
empresas, El nuevo desarrollo per- las nuevas lineas de finan- euros.
mite que ¢ iacion del Instituto de Cré- Pnr su e, la dotacién
cual sea su Ianumo,dls&utedelas dito Oficial (ICO) que ha + ea [CO-Creci-
mismas ventajas de productividad, aprobado la Comisién De- | ~ rmento Empresarin] se
gestion y seguridad, todo ello en un legada de Asuntos Econé- ey PR mantiene sin cambios en los
paquete para un maximo de 30 micos del Gobierno parael 600 millones de euros. La
usuarios, que puede instalar en su aflo préximo con vistas a ,/ ion para el Prog
servidor de correo electronico proporcionar a las pymes la [Gﬁzs:mmmedde
existente y con un coste bl liquidez que recl 2 = : a ciacidn de proyectos
De esta manera, los empleados operar, e = -q..‘-;i.-. u.‘..nm 3 de inversién por parte de
pueden acceder de forma mévil al Este plan, con el que el  Coneste plan se persigue que las emp panolas dispongan de conlaque medianas empresas-experi-
correo electronico, los datos de la Ejecutivo pretende “tripli- cumplir con sus de ia como las néminas y el pago a p menta un notable incre-
empresa, Internet, la informacion car” los recursos financie- ieiiieieeeo.... ~mento,al pasarde 2.000 mi-
de sus agendas... a través de su ros destinados a las empre- llones de euros en 2008 a
smartphone Blackberry. i sa:;h?:;stadge dos nuevas EI d d E plaﬂ bUSCa 3,000 millones en 2009,
m significativas s g

v ispepeeyne | Saplacones s i L1 DI ente e (epyme mplcarlos  soomereses
dianas empresas tener la seguri- ito ya existentes. e aportaré la mi
dad de que su informacion perma- | novedad mds destacada es D|de maS aDOVOS recursos los fondos de esta linea y las
nece protegida y Con | lacreacion de unalinea adi- financierosde  entidades de crédito el otro
este servicio, cualquier empresa | cional de financiacién dota-  Para el ministro de Econo- - situacién econdmica”, que 50%. También se ha instrui-
dispone de las mismas caracteristi- |  da con 10.000 millones para  mia, Pedro Solbes, estain-  afecta sobre todoalas py- |aS[]'|,-'mE°S do al ICO para otorgar una
cas de seguridad Blackberry que | atender las necesidades de  versién permitira "aumen-  mes por su fuerte depen- moratoria de un afio a todas
las grandaspaﬂm y losgob&er- | financiacion de capital cir-  tarlaliquidezdepymesy  denciadelcréditobanca- 77T las empresas que estin pa-
NS, Pero sin su e | lante de pymes que sean 6 . Mas liquid rio, requiare “que se sigan gando un crédito de la linea

Ademds, qu.e lama- | solventes y viables, pero  es, precisamente, lo que pmmmndofuenm al- [CO-Pyme.

yorrehoenmdela.\ip}mesalas que estén atr {o mo- fama el presidente de ivas de fi Asi, el proximo aio, las
nuevas tecnologias radica en el te- mentos dificiles debidoalas ~ Cepyme, Jesiis Barcenas.  reduciendo su expoodclén empresas solo pa in-
mor de sufrir ataques informiticos, actuales restricci de  Asup vla t al crédito financiero”. tereses, no tendrdn que
el nuevo software profesional de crédito. amortizar capital. De esta
Blackberry ofrece la mayor seguri- La dotacién de la linea manera, quedarin libera-
dad al utilizar sofisticadas técnicas ICO-Pyme pasard de los a partir del proximo afio, s de microcréditos). Otra de dos unos 5.000 millones de
de cifrado para proteger las comu- 7.000 millones de euros en  financiard el 100% del pro-  las novedades es que sélo el euros adicionales que po-
nicaciones y la informacién de ex- 2008 a los 10.000 millones  yecto de inversion frente al  60% de la financiacion ob- dran destinar a financiar
tremo a extremo. | de euros en 2009. Ademds, 80% actual (90% en el caso  tenida por cada proyecto circulante.

* Automatizacioén de la gestlon financiera

| cativos especificos también mejora la

| da, robo o extravio... Varias de las solu-

| capacidad de negociacién con bancos | ciones de gestion econémico-financiera
E | de las Pymes, su gestion de inversio- pnmiaPym:mmn.asumsmuna
: ;GNAC’O INGUNA gran empresa, hoy, | i el control de gastos de las | nes y el control de rentings, leasingsy | serie de facilidades para la tributacién
POMAR pone en duda el valor del soft- | transacciones o la informacién de sal- | créditos hipotecarios... L emal:lm.permmmdoobtensrlasde-
waredegesnbnparalaupu dmh&lmdemasadecuﬂdaspww Otra de las grand a partir
| mizacion de los e cobros y pagos, asimismo, pendmntesdelsspequenasynwdm dehmfurmamﬁnmuoducldapamla
| Las Pymes espaiiolas, smemh-w- MFﬁM picos de teso- | nas empresas espatiolas es lagestién | gestion. Estas empresas solo necesitan
| s:g\mnahmgaenlaadopnémdg.w revia, supaniendo en conjuntounin- | de inmo . en la que solo un contar con conexion a Internet y un
| tas tecnologias, por la falta de infor- cremento en los costes financieros. 5% de estas empresas utilizan un soft- | centificado digital para presentar ante
mmnnyfomméu. Pasardem Algunas de las nuevas soluciones | ware especifico para sus necesidades. | la AEAT todas las declaraciones, im-
hojas de | saftware para las Pymes permitenla | Entre las principales ventajasde una | puestos del IRPF, Sociedades ¢ VA,
calculo y limitada a cumplir con lale - wondeunnum métodode | software especializado para la gestién | con los ahorros en tiempo y esfuerzos
| | galidad vigente, a una gestion finan- gubntemmenelque lasrealiza- | enesta drea frentea las tradicionales | que ello supone.
| mmmndawnﬂ&dcdmgr' irmesse obtienen directamente des- | hojas de cilenlo, destaesmbbsmsfie. | Son sélo algunas del-=——zmlas.
| neraciizasspone, sin embargo, un aleroemsabilidad. Dichas scheciones | cio financiero-fiscal obtsssidrzmrdsr - | quelas nuevas tecnologz= = sgeidn
[ , donde los benefi- | conocer conexactitud el ac- | adaptaci6n de los parimetorsde- pasden dar un empujm ~ '~ gl
| cios Ien.rempunrk I % emprammsmealislirel tiempo | ‘amortizacion a las estimciones de dad de las Pymes, y mése. gmm
| i : 3 ? sedelesinvertir el mis- M&odehsammkﬁcﬂyrﬁ* mrento como el actual. Se b e
A oz bodee) » en el dimbito e 4s de impulsar el control de pidaobtencibndelnﬁormanbne més, de unas herramientas: s
hwmmaemm < ﬂnsvsrmpar&meum reducic | rada para toda clase suswstﬂyuempm”g—
fias y mnlimmssempresas muestran, . | wdoﬁmcmemem- ditorias e informes son hoy ficilmente r:
hoy. estssmwontrol en aspectos como. | el rendimiento de los recursos & mapueﬂodﬁpdwmlde mayoria de las pequeias y =
elcilculads ' merimBle—ade este tipo de agfir- lmuu'wsﬂuqn e pérdi mps ;

ee] o |
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El G20 abre
lapuertaa
un nuevo
equilibrio

economia mundial pactan reformas
que pueden suavizar los ciclos

Ana B. NicT0 Nurva York

ontra los pronbsticos mis pesi-

mistas, el G-20, mas Espana, Ho-

landa y la Repiblica Checa, lo-
graron el sibado un acuerdo en Wi
shington que establece el compromiso
dnltﬂarmlrlu I.lw.luu:imms econdmni-
cas ll 1 14 ﬂ_
nanciera y I.lllegl.lsmmahlu,nm.'mﬂ.u
de proponer, sin detallar, estimulos fis-
cales para ayudar a que se saliga de liac-
tual erisis econdmica. Todas estas me-

dudes que han puesto de rodillas al sis-
tema financiero global. Y se hard a ta-
vés una mejora de la transparencia y la
responsabilidad de las entidades finan-
cieras; la ampliscitn y actuallzacion del
nareo regulatorio, tanto on su vertien-
te domdstica come en su armonizacion
internacional, y la promocion de la ine
tegridid de los mercados finuncieros,
Ademis, se refluerzu ln couperacion in-
ternacional y las Instituciones ccond-
micas y i eras intet i 1
Dado el e delega con

FOTO DEFAMILIA, Log

actividades de las firmus y las estima-
ciones de los resgos u bos que hacer fren-
1" El colegio de supervisores, una ins-

! ahos en lo mesa de Wae

didas, algunas de ellas yaen i, s
deben Ir ejecutando en varias fuses y shen-
tan las bases pard intentar controlar los
riesgos financieros y asi suavizar los ci-
ﬁuconﬂm- mjmque. en alunos paises

shington, slgunos de los compromisos
han sido més modestos de lo que pai-
ses como Franeia hablan Su pre-
sidente, Nicolis Sarkozy, vino a EE DU

¥ crisis lbﬂ;msrquem culminado en
la :elh:ldn situacion actual
= 1 o

poyadu por Espaiia y en menor medi-
lo de |

da por Al i ”

utueion por definir, es el paso interme-
dio en el que han quedado [os gue ques
rian un regulador global, como Francia,
y los que ni querian oir hablar de ello,
come EE UUL En general se establece que
L supervision es una responsabllidad de
cada

nes para reformar o ul 5l
lista ¥ no todas rindicron fritus.

salido de Ia cumbre, que en su version
en francés tenia 17 piginax, incluye 1a de-
claracién defendida por EE UU de que
todas las reformas deben estar en linea
con lmpnutulldmdeillhm n'a:tuuln Al

que se recomienden deben estar guia-
das por una verdad simple, que la dnica
forma de resolver nuestros problemas y
los del resto es que la cconomia crezca,
y ¢l camino seguro para ese crecimien-
to es @l capitalismo y los mercados libres”
Los Estados no sélo se comprometen
uello, sino que ademas afinnan su com-
promiso de no tomar medidas protec-
cionistas en un afo y, de paso, dar un
nuevo impulso a la ronda de Doha para
la liberalizacitn del comercio mundial.
E]haehudequepahudunrrolladosy
dan haoe las
posibilidades de que ese aletargado pro-
ces0 se reavive.
No obstante, y debido a una fuerte pre-
sion pea. tanblén se incluyen ac-
ciones concretas para limitar y contro-
lar Jos riesgos de inversores y las ent-

Criticas y agenda
Con todo, ¢l comunicado asigna la culpa
de La actual erisis 8 un sistema de lalssez
faire y unos politicos que han permid-
do la wma de riesgos sin control. Nu se
sefiala a nadie en particular, pero se dejn
constancin en el acta de v eritica muy
poco veluda u BE UU,

Pese a las carencias o su tibieza en al-
gunas propuestas, los Estados se fijan fe-
<chas para poner en marcha algunas de

antes de lap reuin,
lus organisinos que fijan las normas con-
tables deben haber mejorado los prin-
cipios que gulan la valoracion de tue.
los, plejos, liquid pecial
en tempos dificiles como los
Tuubién se Uenie que avanzar en estin.
wires de contubilidid para los vehicus
los fuera de balance como los STV y am-
pliar la informacion de instrumentos fi-
nanciervs complejos a los participantes
del mercado. A largo plazo, las entida-
des fi it deben liar los in-
ﬂ:lrnuesde riesgos Que asumen y sus pér-

las acclones pactudas en esta bre, la
primer de una serie gque reuniri de nuevo
a estos lideres y al sucesor de Bush, Ba-
rack Obama, ¢l 30 de abril.

Buena parte de ellas tenen gue estar
tomadas antes del 31 de marzo v algu-
nas son de cierto calade, Una de ellas es
1 ereacitn de un “coleglo de supervi-
sores” gue debe ser el resultado de la co-
operacion internacional para monitori-
zar o las mayores instituci finiin-

ickas o na regulir y se v a controlar
que tengan niveles adecuados de capi-
talizacion.

Con vistas al medio plazo, las sutori-
dades de cada pals revisarin sus legis-
laciones de quiebra v disolucion de ac-
uvidinl para permitir que haya un de-
senlawe ordenado 0 caso de enudndu.

inter ¥
asi dewlamde los mercados e
, qui recientemente el

ciers internacionules. “Los bancos glo-

humiiuuumu de Lehman Brothers.

bales mis des deben o o Las cias de calificacion de crédi-
1 con su colegio de supervi- o deberén registrarse y antes de marzo,
sidém para hablar de formu amplia de las  los lad deben que si-

" Lunes 17 de noviembre de 2008 | Cinco Dias |

SUMMlT ON Fl
AND THE w .

guen los mas altos estindares de traba.
jo ¥ no tienen conflictos de intereses
como esta crisis ha revelado que tenian.

Uno de los logros més celebrados por
George Bush ha sido el acuerdo para es-
tablecer una mayor transparencia en el
opaco y privado mercado de los eredit
defaul swaps (CDS$ o seguros frente a la

rota de emp y cntidad

Pura este mercado, que mueve uncs 33
billones de dolares en todo ¢l mundo ¥
s¢ ha erigido como una de las fuentes
de mayor inestabllidad financiera (hasta
¢l punto de ser el origen de la debacle
LIeAl(.).a:plmmlnc.rudnnd:um

de ey R
mercado, a]guenllurueylmhlulhmndnel
Tesoro de EE UUL
hag!aqm En el texto del comunicado también
l‘BI‘lBBIIIIlIB se hace mencién a que, & medio plazo,
sino tomas hay que proteger a los inversores de ac-

ciones que les perjudican pero que estin
medidases  wmparadss en jurisdicciones no trans-
H parentes, es decir, en paraisos fiscales.
posibleque  RIETT o is Rodrigues Zapate:
alpalscalga ro afirmaba que en particular, él esta-
enuna ria de acuerdo en que se acordara el fin
s de este réglmen de paraisos.
deproswn E1 G-20 entrd también, sungue de pun-
ma ue tillas, en la espinosa cuestion de las re-
yor g tribuciones de 1os ejecutivos de las en-
o ORI st
= = " TIArss
anos treinta mbhdkﬁummmm;nn'db

minar
premien la excesiva Nntllnhd.ld a
corio o la toma de riesgo” I..umed.uhs
son vol ias o =i se ve !
podria regular.
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Haeia un nuevo orden financiero

Una cumbre que cambia
el ritmo diplomatico

Brasil, Arabia Saud|, Turquia
¥ Sudiifrica.

A B. M. Nurva York

acunbre de hoy [por el
shbado] ha sido signifi-

cativa por las p
que estuvieron presentes. S
esti desarrollando un nueve

“oportunidad para corregir
lo que estaba mal antes de
ella y reforzar los organisinos
mulilterales” Lula dijo que
se necesitabun mis paises y
continentes para wmar de-

ted ks plurales. s

pero ahora, dadu la gr
de una crisis que ha dejado se-
verumente tocado al mundo
desarrullucdo y von fuertes dés
ficito, enel mdl.rdelmm

erivit, su papel se
refuerza. La erisis ha hecho
perder relevancia a las cco-
tomias desarrollsdus y 1a lla.
mada al G20 para ¢sta con-

ria por EE UU certifica
que el G7 es insuficiente, A
purtic de ahora emerge un
nuevo ritme diplomatioo en la
economid
El presidente brasilefio,
Luiz Inacio Lula da Silva, fuc
el que primero se ha mos-
trado dispuesto o escribir las
primeras lincas del obitua-
rio del G7 al sefalar la se-
mana pasada que s¢ debe
usur esta crisis como una

ﬂsomdammémnclpesu

peso politico. En apenas
100 dias se avaba el manda-
o de George Bush, un hom-
bre que en rul:u:snuen Inwr-
nacionales ha p lido de

balcanizado”

PAGINA 36
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La crisis amplia
lalabor delas
Instituciones

A B. N. Nurva York

 crisis ha dado rele-
n.alasinstine
financieras y econdmi-
cas internacionales que en los
uitimos aiios 1a habian ido per-
diendo, si bien, nunca la ha-
bian terminado de ganar.
El documento que emergio
¢l =ibado de la reunidn del
Gmpmpmwmrefomdel

m.ahum pzmd:doporel res-
el de

Por lo que respecta al FMI,

Italis, Mado Draghi. Fdz
foro, creudo fi

1999 L v Sus

._

de otras instituciones inter-
ot e R ey

palses del G7, Holanda, Suiza
¥ Singapur, entre otros. De
cara il futuro, este forv, crea-

um:ubnmhsuwwshny

1a multilateralidad lole

ilanci deb:rﬂmmrlm—
de

ha venido bien. El sébado,
Bush no tuve mis remedio
que lo di diad

emergentes, como Brasil y
China.

Este , junto con

Ppor otros paises.
En una reclente entrevis-

el FMI y otros reguladores,
debe desarmollar necomenda:

& La foto da lamilia da la ta con este diario, David dones pura mitigar ¢l carie-  3i no aumenta su peso den-
cumbxe Incluyo al G20 ox- Wyss, analista jofe de SEP se- terpmcldmo (mmrpsm tro de este organismo,
pandida. Que se vaya a dar fialaba gue es dificil decir si to)del  esto pueds cambiar 8 medio
:mmanﬁupa H.EUUvan[mdur:ulugar sis‘eruacmdldclo,loquchl- plazo ya que ¢l G20 se ba
fia, Hol y la Ropubli en el las var [ ido a
Checa 0514 por ver, aungue anuecmncsqucvnum lmudoma.dapummmm las instituciones de Bretton
tanto Brasil como Francia lerar ¢l proceso de interna-  los niveles de capital, lacom-  Woods y dar mejor cabida a
quieren guo el Goblame do cionalizacion” Para Wyss, lo  pensacion de los ejeculives y  estos
Madrid sea llamado a la que ustra esta erisis son “los s pricticas de provisiones po- Strauss- Kahn dijo que es-
cumbre de abril, peligros del unilaterslisie,  drian exacerbar los ciclos™ con
EE UU vu a ser uin la mayor Este foro y ¢l Fondo Mo~ teato por el compromiso de
&, ¢l mayor merca- rio, que dirige Domini-  todos Jos miembros de cum-
que no dejun de ganar otros o financiero, pero creo que  que Strauss-Khan, deben ser  plir los programas de estudio
paises al sur y al este de la esti claro que no puede ope-  1os que por un lado extraigan  del sector financlero (FSAP),
que hasta hace poco ha sido  rar por sl misno, sino que es  las lecciones de lacrisisy por  que se hacen sobre
una econumia lideruda por  parte del sistema global.  ouro se encarguen de poner  palses, sobre todo emergen-
EE UU y Europa. Todo el mundo tiene que co-  en marcha mecanismos de  tes, pero gue EE UU, por
La folo tiene ademis un  laborar”, explica. deteceién temprana de crisis.  ¢jemplo, habia rechazado.
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Economia

La economia
espanola retrocede
por prlmera vez

en quince anos

El PIB cay6 un 0,2% en el tercer
trimestre, segiin el Banco de Espana

El producto interior bruto descen-
dié un 0,2% en el tercer trimestre
del afio respecto al segundo,
segln estima el Banco de Espana.
De confirmarse esa cifra seria la
primera vez desde 1993 en gue el
PIB sufriera un retroceso. En tér-

triban en una gran debilidad que se ex-
tiende por todas las ramas de actividad,
no s6lo en la construccién. “Los indi-
cadores referidos del tercer trimestre
muestran una intensificacién del ajus-
te en un entorno en el que el profun-
do deterioro que estin experimentan-

minos i sales, el cr
se habria reducido a sélo el 0,9%.

8. D. Madrid

spafia se acerca paso a paso a la
recesién que en términos téeni-
cos se al con

dos trimestres con cre-
cimiento negativo, De
momento, ¢l Banco de
Espafia recomocid el
viernes en su informe
mensual lo que leva
siendo un secreto a
voces entre los servicios
de estudios: ]a economia
retrocedié en el tercer
trimestre, por primera

- Principales agregados de

; P]B -Denundlnlnioml Miﬁnmmrrhr
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El Tribunal de Cuentas pide ﬁscallzar la ayuda

vez en 15 afios, habida
cuenta del aumento del

desempleo (800.000
personas més en doce meses) y del
parén del consumo. El organismo que
gobierna Miguel Angel Fernindez Or-
dénez fija ese retroceso del PIB en el
0,2% sobre el segundo trimestre.

Las razones, para el organismo es-

afiadide de las manufacturas, a la que
se ha iniciado un proceso de destruc-

te desaceleracién, del 1,8% a s6lo el
0,9% en términos interanuales (sobre

do los mercados financieros interna- £l Tribusal de Cuentas desea “deben estar sometidos a la fis- | viernes en su informe mensual
ionales desde mediados de septiembre  tener una parte activa en el calizacién del Tribunal” que tales medidas, junto a las
ha agravado la situacién de incerti-  control de la ayuda que el Go- En su opini6n, estos fondos adoptadas por los bancos cen-
dumbre y ha endurecido aon mis las  bierno ha puesto en marcha son de la misma naturaleza que | trales (rebaja de tipos e inyec-
condiciones de financiacién” destaca. para reanimar & las institucio- | los de ayuda al desarrollo o los | ciones masivas de liquidez)
La demanda nacional, segin el nes financieras espaiiolas que se utilizan para la inver- “han detenido, al menos el ré-
Banco de Espafia, habria avanzado de (hasta 50.000 millones en posi- | sifn exterior, como parte dela : pido deterioro” de los merca-
julio a septiembre s6lo un 0,3% en tér-  bles compras de activos y “realidad patrimonial ptblica” ! dos y los indicadores financie-
minos interanuales, 100.000 millones en avales), ¥, por tanto, deben ¢ al ! ros, jue la institucién reco-
m con Ja contribucidn ne-  aparte del control que realice el ; control del Tribunal de Cuen- noce que no 10 han corregido
gativa de todos los Banco de Espaiia y el Ministe- : tas. La ayuda del Gobierno es- | todavia.
@ El euribor a doce meses, componentes de la rio de Economia. pafiol se enmarca dentro del Mientras tanto, continua el
tipo al que sa referencian la masms.mbvemdolam- idente de tr| 1, paquete aprobado en la pasada : deterioro de las cuentas con el
yoria de las b i lyel M ‘Nﬁﬁa.aﬁm&estg bre de jefes de Estado y de ! exterjor. El déficit corriente au-
cerrd octubre en el 5,248%, oonsumn de los hoga- viernes en la clausura del XVII | Gobierno de la zona eure, para | mentd un 6,4% hasta agosto,
tras bajar 0,601 puntos en res. Frente a ello, la Congreso Nacional de Audit el si i oy } hasta los 72,9574 millones de
el mes, lo gue le sitda en of aportacién de la de- rfa que los fondos pablicos con- : atajar la crisis econdmica. E1 euros, por el declive de la ba-
nivel mas bajo desde mayo. manda exterior al PIB  tra la crisis son necesarios pero : Banco de Espafia destact el lanza comercial.
No ot s 6 m#s, hasta si- e
por encima del 4,647 de oc- r.uarse en 0,6 puntos, r.iﬂn deemp]eo en md.a.s las ramas pro- el tercer trimestre del afio 2007). La
tubro de 2007, ja de , con excepcién de los servicios. LA CriSiS vicepresidenta del Gobierno, Teresa
l.admnelcrac:én delas Si se confirma la caida del PIB en financiera ha Ferndndez de la Vega, reconocid el
importaciones y el términos intertrimestrales que aven- viernes la “delicada situacién® de la
mantenimiento de las exportaciones.  tura el Banco de Espaiia (el dato ofi- agl'ﬂ\"&dﬂ economfia espafiola aungue evitd pro-
Por el lado de la oferta, el Banco dm— cial lo hard pdblico el INE el 1+ de no- o] deterigro nunciar la palabra tecesién.
taca que ha proseguido la “i viembre), la nfa habria experi- # A su juicio, la coyuntura espaiiola
rreceién” de la construceién y del va.lor mentado hasta septiembre una fuer- econdmico debe enmarearse en el entorno gene-

ral de declive de la zona euro y de Es-
tados Unidos.

Trabajo incentivara el empleo de
parados con cargas familiares

El Gobierno pretende ayudar en el pago de hipotecas a
los parados y elevar la posible capitalizacién del subsidio

M. EzauenAa Madrid

El Gobierno esta decido a im-
pulsar nuevas medidas que
mitiguen la debacle econd-
mica, en un momento ¢n el
que la actividad se sitda al
borde de la recesién. En la
mesa de negociacién en la
que participa junto con sin-
dicatos y empresarios, el Eje-
cutivo aportd el jueves un pa-
quete de propuestas que van
desde el estimulo a los em-
presarios para que contraten
a parados de larga duracitn,

o a trabajadores en general en
sectores hacia los que se quie-
re dirigir la ec hasta

de Trabajo confirman que, en
la mesa de negociacién, han

la ayuda directa a desem-
pleados que no puedan hacer
frente a los pagos de sus prés-
tamos hipotecarios.

En el Ministerio de Econo-
mia, la explicacién es tajante:
“Hasta que no haya una de-
cisién tomada, todo lo que se
pueda decir son especulacio-
nes” Sin embargo, otra rama
del Gobierno si asume pabli-
camente la intencitn del Eje-
cutivo. Fuentes del Ministerio

1 do la posibilidad de fa-
cilitar el pago de los hipote-
cas a los parados con dificul-
tades. .r‘\.unque no especiﬁm
el mé

y estando pendiente de acuier
do con los agentes sociales, el
objetivo ¢s el alivio de las
cuentas de es0s colectivos es-
pecialmente desfavorecidos
por la crisis. Fuentes de UGT
explicaron el viernes que el
sindicato se muestra favora-

M.3 Teresa Fernandez de la Vega,

Otra de las grandes apues-
tas, segiin Europa Press es in-
centivar el empleo median-
te bonificaciones de 1.500
euros anuales en las cuotas
a la Seguridad Social a las

ble a este tipo de medid

P que apa-

rados de larga duracion con
cargas familiares.

Trabajo también ha plan-
teado subvencionar o boni-
ficar las contribuciones a la
Seguridad Social para las em-
presas que creen empleos en

€l &mbito de la investigacién
¥ desarrollo o las energias re-
novables, entre otros, en el
marco de la apuesta por mo-
dificar el modelo productivo
una vez que se supere la ac-
tual crisis econdmica.
Ademds, se buscard facili-
tar el autoempleo de los pa-
rados, elevando desde el
40% hasta el 60% la cantidad
del seguro de desempleo
que puedan capitalizar para
ik i "

La vicepresidenta primera
del Gobierno, Maria Teresa
Fernindez de la Vega, afirmé
el viernes que “pronto” se co-
nocerfa nuevas medidas
para hacer frente a la crisis.
El presidente, José Luis Ro-
driguez Zapatero, podria pre-
sentarlas este mismo lunes.
Ese dia se reunird ¢l ministro
de Industria, Miguel Sebas-
tifin, con los agentes sociales.
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EL ECONOMISTA JUEVES, 6 DE NOVIEMBRE DE 2008

Los expertos rechazan los cambios
contables como arma contra la crisis

Gestores y analistas de CFA Institute pidieron
a Sarkozy que no se aprobaran modificaciones

El 79% de los especialistas desaconsejo los
cambios en el sistema de valoracion de activos

F des de la Unidn Eurcpa se elevaba
Cristina Triana Un ‘parche’ que no ha pasado desapercibido en ‘elEconomista’ hasta el 85 por ciento. Para CFAIns-
MADRID. diados de k - - titute *la valoracién real de los ac-
medio de la vorigine de cifras mul- ey tivos es la mejor alternativa dispo-
timillonarias que los di pai- o === nible para valorar instrumentos
sumuopeosﬁ:mndmn&upl-- A e ! financieros en balance y contribu-
& 2. _-d*ﬁhl‘_ % S Yedeﬁ : E .l‘
la Comisién Europea ponia su gra- e parencia. Asimismo, los estindares
no.de arena en cl plan de salva- de valoracidn real de los activos son
mento: aprobaba un retoque de las criticos para la integridad de los
normas contables para la banca que dos y deben ser idos”,
les ayudaba a minimizar la pérdi- apunta.
da de valor de sus activos.
mover productos de la cartera de ision Nacional del Merca-
negociacién a la cartera de inver- doderoms(CNM‘Ommbi&:ha
sidn a vencimiento, esconde un tru- abogado por la continuidad de la
co de prestidigitador. Trasladén- valoracién razonable de los activos
dose de sitio, una entidad convierte financieros, tal como afirmé hace
inversiones a corto plazo, que de ey Sk pnco:dh:mmpumdemﬁ
scuerdo con la normativa contable octubre octubre y nando Restoy, que apuntd a que
deben valorarse a preciode mer- 25 SO00 mmuqueumbia mmmrkamsealamm nclmmenwhnb servido para
cado, en inversiones a largo plazo, | di ia entre cual-
Que provoca que no sea jo  Fuente elaboraciin propd elfconomista qtderdeﬁnménsensatadehm-
ajustar su valor a precio de merca- lidad econé una emp: ¥y
do. El truco de la mudanza estd en l un profesional de  porci alosi yotros nocer la salud financiera de una  su reflejo contable®.
que de esta manera se esconden la inversitn, sol.lutsmn a Nicolas agem.es del mercado una repre- compafiia. Su falta, ademds, puede La adaptacién contable, retroac-
sibles pérdidas ocasionadas por la  Sarkozy, presidente de turno de la i6n final de la realidad eco- pmvocuquelosgesmresdelas m:llde;uho.yaesﬁpmwun—
destruccién de valor de los bonos, Uménl':‘.umpea.querecapmu.rm némica. Alterar la forma de val i de do divergencias en los resul
titulizaciones, seguros de crédito..  sobre los ef quela los activos a precio de do re- nesp:mprudgnus”,anndnenla MMMMM
de la valoracién real de los activos ducird la ransparencia, minaré las  carta. Antes de su redaccién, el ins-  para quien se esperaban pérdidas,
Pérdida de credibilidad podria tener en la credibilidad de  normativa contable mundial, in-  tituto habia realizado una encues-  gand 414 millones después de mo-
Esta solucién contable, sin embar-  las entidades europeas. “CFA Ins-  crementard el riesgo de los inver-  ta entre sus casi 12.000 miemk ver activos que hubi i
go, larechazan los expertos. CFA  titute cree que un ablandamiento  sores e incrementaré el coste de en Europa yun?Dpormhabh . do negativamente en 845 millones.
mmmmmm.hs de las normas contables no mejo-  captar capital”, ba la ins- que cambiaraelsis- Société Générale, por el contrario,
raré ]a estabilidad del mercado, si-  titucién en una da al umadevalomﬁndelcdms. que redujo su beneficio un
hmubmdohdﬁauéndedw no que minard la confianza de los  presidente galo. El porcentaje de los que creian 80 por ciento, explicé su resultado:
med?mnculmhst(CFA),h inversores. Las normas de it “El si valoracién de ac-  que una readaptacién pasarfa fac- “no ifici te mejora-
mis prestigiosa que  lidad se han desarrollado parapro-  tivos permite a los profesionales co-  turaala credibilidad de las entida-  do por el cambio contable”,

La cupula de Fortis dimite y Bruselas investiga la ayuda a Commerzbank

Antonio Ladn

BRUSELAS. La crisis sigue reorgani-
zando la banca europea. El miér-
coles se conoci que el actual Con-
sejo de Administracitn de Fortis
pr:mnnriau dimisién el 1y 2 de

miento estarii en vigor hasta la jun-
ta de accionistas de 2010,
Fortis no es el iinico banco res-
catado que tropleza con proble-
mas. El portavoz de la hbera] ho-

Weaeali

de C ~

que el Egmm comunitario exa-

minard la intervendion piblica de
Al ia en C zbank

Bmsdas teme que la op«:rwﬂn

unas mis ven-

tajosas que las del marco general

yudas al sector b io ger-

Fillp Dierclor, CEO de Fortis. reuters

mano, Marco que la propia Bruse-
las autorizé el pasado 27 de octu-
bremvenﬁwquemnmcnb.lda

que se acogeria al plan de

Lai ién en C bank se

llevaré a cabo en dos tramos de 4100
millones de euros. La retribucién
que recibiré el Estado alemén se
elevaré al 8,5 por ciento en el pri-
mer tramo y al 5,5 porcunm,enel

do. Pero Br idera

de su Gobierno, dotado con un to-
tal de 500.000 millones de euros.
‘Tras haber entrado en pérdidas en
el tercer trimestre de este afio, re-
tatal de 8.200 millones de euros y
un aval de otros 15.000 millones.

qudlupwdenwuhumme-
racién minima que deben recibir
las arcas piblicas alemanas para
garantizar que son la entidad, sus
¥ SuS ac ths —y DO
losmnu-ibuymm-quienum-
gan con el peso del salvamento. '
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Resena Literaria

Los Intangibles en la Regulacion
Contable

Autores: Leandro Cafiibano,
Emma Garcia Meca, Beatriz Garcia Osma
y Ana Gisbert Clemente
Colaboracion Editorial:
Instituto de Analisis de Intangibles
AECA,2008

Con la entrada en vigor de las Normas
Internacionales de Informacién Financiera
(NIIF), de obligada aplicacién a partir del
ejercicio 2005 para la preparacién de las
Cuentas Consolidadas de las sociedades
cotizadas en Bolsas de Valores de la Unién
Europea, y la del Plan General de Contabi-
lidad (PGC) en Espafia, también de obliga-
da aplicacion a partir de 2008 para las
Cuentas Anuales Individuales de todas las
sociedades, cotizadas y no cotizadas, y
otras entidades de distinta naturaleza, se
ha producido un importante cambio en la
regulacién contable que afecta al recono-
cimiento, valoracidon contable e informa-
cién sobre los intangibles empresariales.
En la presente obra, tras poner de mani-
fiesto la trascendencia alcanzada en la
economia de nuestros dias por los recursos
y actividades intangibles, dado el valor
econémico creado por los mismos en las
mas relevantes compafiias, se analiza el
tratamiento dado a los intangibles por la
nueva normativa contable internacional y
nacional. Mediante éstas se explicitan los
requisitos exigidos a los intangibles para
su reconocimiento como un activo del
balance, se establecen criterios generalesy
particulares para la valoracién contable de
los mismos, en el momento de su incorpo-
racion inicial y a lo largo de su vida econo6-
mica, y se precisa la informaciéon a sumi-
nistrar obligatoriamente en la memoria de
las cuentas anuales.

También se analiza la informacién de
caracter voluntario sobre los intangibles
que las empresas revelan a través de otro
género de informes, asi como la utiliza-
cién que los diferentes usuarios de la
informacién —analistas financieros e inver-
sores, auditores, valoradores de empresas
y otros— hacen de ella.

No se trata esta obra del tipico manual de
contabilidad al uso, puesto que yendo mas
alld de la pura operativa contable, se
adentra en el andlisis de la nueva normati-
va y sus efectos, ofreciendo numerosas
ilustraciones y ejemplos extraidos de la
realidad empresarial. La obra es fruto de
un proyecto promovido por AECA y el Ins-
tituto de Andlisis de Intangibles.

Cierre
contable
2008

Primera aplicacion del nuevo PGC.
Cierre contable 2008

Autores: Leandro Cafibano,
Florentina Ros, Enrique Ortega,
Eduardo Sanz y José Luis Alfonso
AECA, 2008

Guia practica explicativa de los aspectos
mas importantes del primer cierre conta-
ble de acuerdo con el nuevo Plan General
de Contabilidad.

La obra se divide en dos partes. La prime-
ra, de caracter introductorio, ofrece una
visién general de la reforma contable
espafiola, el marco legal de la misma y el
contexto normativo internacional. Ade-
mas, se hace referencia a la incidencia del
nuevo modelo contable en el Impuesto de
Sociedades.

La segunda parte, principal del libro, esta
dedicada al tratamiento pormenorizado
de los aspectos mas relevantes derivados
de la transicion al nuevo Plan General de
Contabilidad y el cierre del ejercicio 2008.
Incluye treinta y tres casos practicos desa-
rrollados sobre temas especificos relativos
a, entre otros, los siguientes aspectos: gas-
tos de establecimiento, inmovilizado
material, inversiones financieras, combi-
naciones de negocio, fondo de comercio,
notas explicativas de los ajustes, amplia-
cién de capital, arrendamiento financiero,
donaciones de capital recibido, operacio-
nes con acciones propias, emision de ins-
trumentos financieros compuestos, activos
no corrientes disponibles para la venta,
proveedores a largo plazo, aportaciones
no dinerarias, indemnizaciones por despi-
do, notas a incluir en la memoria, presen-
tacion del Estado de Cambios en el Patri-
monio Neto (ECPN), elaboracién del Esta-
do de Flujos de Efectivo (EFE).
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